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Адаптация законодательства Украины к 
законодательству Европейского Союза (ЕС) 
является приоритетной составляющей про-
цесса интеграции Украины к Европейскому 
Союзу, что в свою очередь является приори-
тетным направлением украинской внешней 
политики [1]. 

В рамках ЕС принята специальная Дирек-
тива «О сближении законодательств госу-
дарств-членов ЕС в отношении независимых 
коммерческих агентов» (далее – Директива № 
86/653) [2], а также ряд других актов, доста-
точно детально регламентирующих вопросы 
посредничества. В Украине основные поло-
жения о коммерческом посредничестве соде-
ржатся в отдельной главе 31 Хозяйственного 
кодекса Украины (далее – ХК Украины) [3], 
состоящей из 11 статей, что является недоста-
точным в виду широкого практического рас-
пространения коммерческого посредничества 
(агентских отношений). 

Изучение опыта правового регулирования 
коммерческого посредничества в ЕС является 
значимой составляющей евроинтеграционно-
го движения Украины, что обуславливает ак-
туальность избранной темы исследования. 

Отдельные вопросы, посвященные исполь-
зованию зарубежного опыта в процессе сове-
ршенствования законодательства в сфере ко-
ммерческого посредничества исследованы в 
работах отечественных и зарубежных авто-

ров: М.К. Брагинский, А.Л. Дядюк, А.В. Его-
ров, В.В. Проценко, В.В. Резникова. В то же 
время, в современной отечественной литера-
туре недостаточно исследованы вопросы, пос-
вященные правовому регулированию коммер-
ческого посредничества в Украине в рамках 
гармонизации с законодательством ЕС. Поэ-
тому целью данной статьи является обоснова-
ние предложений об отдельных направлениях 
гармонизации законодательства Украины и ЕС 
в сфере коммерческого посредничества. 

Последние пятьдесят лет на европейском 
континенте осуществляется полномасштаб-
ный процесс глубокой политической, эконо-
мической и правовой интеграции между 
странами Европы. В ходе этого процесса в 
начале 90-х годов прошлого столетия был со-
здан Европейский Союз – уникальная форма 
межправительственного сотрудничества стран 
европейского континента и наднационального 
экономического и правового регулирования. 
Процесс европейской интеграции породил 
множество новелл политического, экономи-
ческого и правового характера, которые обус-
ловили привлекательность европейской мо-
дели региональной интеграции для стран 
всего мира, включая Украины [4, c.13]. Дире-
ктива № 86/653 дает определение торгового 
агента и, также, перечисляет лиц, которые не 
должны считаться торговыми агентами. Так, 
понятие «коммерческий агент» должно озна-
чать независимого посредника, который име-
ет длительные полномочия на ведение пере-
говоров о продаже или покупке товаров от 
имени другого лица, в дальнейшем именуе-
мого «принципал», или на обсуждение усло-
вий и заключение сделок от имени принципала. 

Таким образом, Директива № 86/653 делает 
акцент на длительности отношений между 
агентом и принципалом, и в чем именно могут 
заключаться полномочия агента: ведение пе-
реговоров о продаже или покупке товаров от 
имени принципала; обсуждение условий сде-
лок; заключение сделок от имени принципала. 

Наиболее детально в Директиве № 86/653, 
в отличие от украинского законодательства, 

© Тодуа Т.Л., 2014  



ISSN 1995-6134 

 474 

освещены вопросы предоставляемого агенту 
вознаграждения. В ст.6 Директивы № 86/653 
отмечается, что при отсутствии какого-либо 
соглашения по вопросу вознаграждения меж-
ду сторонами, и без ущерба для применения 
обязательных положений государств-членов, 
касающихся уровня вознаграждения, коммер-
ческий агент должен иметь право на вознаг-
раждение, которое обычно получают коммер-
ческие агенты, имеющие дело с аналогичными 
товарами в аналогичной местности. Если по-
добной посреднической деятельности в дан-
ной местности не существует, коммерческий 
агент должен иметь право на разумное возна-
граждение, принимая во внимание все аспек-
ты соглашения. Таким образом, при опреде-
лении размера вознаграждения агента имеют 
приоритет соглашения между сторонами по 
вопросу вознаграждения и обязательные по-
ложения государств-членов, касающиеся уро-
вня вознаграждения.  

К достоинствам Директивы № 86/653 мо-
жно отнести наличие в ней положений отно-
сительно определения периода, за соверше-
ние сделок, в течение которого агент 
получает вознаграждение. Так, согласно ст.7 
Директивы № 86/653 коммерческий агент до-
лжен иметь право на комиссионное вознагра-
ждение за торговые сделки, заключенные в 
период, охватываемый агентским договором 
в случаях: a) когда сделка была заключена в 
результате его деятельности, или б) когда 
сделка была заключена третьим лицом, с ко-
торым агент имел предварительную догово-
ренность как с покупателем. 

Коммерческий агент должен также иметь 
право на комиссионное вознаграждение за 
торговые сделки, заключенные в период, ох-
ватываемый агентским договором в случаях: 
если ему поручена определенная географиче-
ская территория или группа покупателей, ли-
бо если у него есть эксклюзивное право на 
определенную географическую территорию 
или группу покупателей, и если сделка была 
заключена с покупателем, принадлежащим к 
этой территории или группе. Государства-

члены должны включить в свое законодате-
льство одну из возможностей, указанных в 
предыдущих двух абзацах. 

Если обратиться к законодательству Укра-
ины, то видно, что оно не содержит импера-
тивных положений относительно получения 
агентом вознаграждения, как того требует 
Директива № 86/653 от стран ЕС – фактичес-
ки данный вопрос регулируется только дого-
вором сторон. Однако содержащийся в Дире-
ктиве подход следует признать более 
эффективным. Он позволяет обеспечить пра-
ва агента на получение вознаграждения, как в 
случае отсутствия соответствующих положе-
ний в договоре, так и в случае возникновения 
спора между сторонами по данному вопросу. 
Введение соответствующих положений в 
действующее законодательство Украины бу-
дет отвечать как потребностям обеспечения 
стабильности хозяйственного оборота, так и 
европейским тенденциям правового регули-
рования в данной сфере.  

Согласно ст.8 Директивы № 86/653 комме-
рческий агент должен иметь право на комис-
сионное вознаграждение за торговые сделки, 
заключенные после окончания агентского до-
говора в случаях: 

a) если сделка может быть приписана в ос-
новном усилиям коммерческого агента в те-
чение периода, охватываемого агентским до-
говором, и если сделка была заключена в 
разумный срок после окончания агентского 
договора; или 

б) если, в соответствии с условиями, пре-
дусмотренными в статье 7, заказ третьего ли-
ца поступил принципалу или коммерческому 
агенту прежде, чем окончился агентский до-
говор. 

Следует отметить, что соответствующие 
положения действующего законодательства 
Украины в этом вопросе, также, отличаются 
от законодательства ЕС не в лучшую сторону. 
Согласно положений ч.6 ст.301 ХК Украины – 
условия выплаты вознаграждения коммерче-
скому агенту за сделки, заключенные после 
окончания договорных отношений определя-
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ются договором, в то время как, согласно, 
Директиве, агент должен иметь право на по-
лучение вознаграждение от заключения таких 
сделок. Представляется, что для надлежащего 
обеспечения интересов коммерческих агентов 
и развития законодательства Украины в на-
правлении гармонизации с законодательством 
ЕС ч.6 ст.301 ХК Украины следует изложить 
таким образом: «Коммерческий агент имеет 
право на получение вознаграждения после 
окончания срока действия агентского догово-
ра в случае, если сделка была заключена при 
его посредничестве, имевшем место в период 
действия договора. Условия выплаты вознаг-
раждения коммерческому агенту за такие 
сделки, а также иные условия, касающиеся 
расчетов сторон, определяются договором». 

Обязанность принципала выплатить возна-
граждение агенту возникает, как только поя-
вится одно из следующих обстоятельств:  

a) принципал выполнил условия сделки; 
или 

б) принципал должен, в соответствии с со-
глашением с третьей стороной, был выпол-
нить условия сделки; или  

в) третья сторона выполнила условия сделки. 
Комиссионное вознаграждение подлежит к 

выплате не позднее момента, когда третья 
сторона выполнила условия сделки, или дол-
жна была бы это сделать, если бы принципал 
выполнил свою часть сделки,  как был дол-
жен. Комиссионное вознаграждение следует 
выплатить не позднее, чем в последний день 
месяца, следующего за четвертью года, в ко-
торой его следовало выплатить (ст.10 Дирек-
тивы № 86/653). 

Как уже отмечалось, в ст.301 ХК Украины, 
с одной стороны указывается, что агентское 
вознаграждение выплачивается коммерчес-
кому агенту после оплаты третьим лицом по 
соглашению, заключенному с его посредни-
чеством, если иное не предусмотрено догово-
ром сторон (ч.2 ст. 301), с другой – указано, 
что субъект, которого представляет коммер-
ческий агент, рассчитывает вознаграждение, 
на которое имеет право коммерческий агент, 

в соответствии со сроками, предусмотрен-
ными договором. Таким образом, действую-
щее законодательство Украины не содержит 
каких либо граничных сроков выплаты агент-
ского вознаграждения и фактически данный 
вопрос решается соглашением сторон. Как 
можно видеть, такой подход отличается от 
подхода Директивы, которая содержит ряд 
императивных положений по данному вопро-
су. Представляется, что именно такой подход 
является наиболее приемлемым с точки зре-
ния защиты интересов агента и должен быть 
учтен в процессе дальнейшего совершенство-
вания законодательства Украины о коммер-
ческом посредничестве.  

Директива в ст.11 закрепляет также иск-
лючительный перечень случаев, когда право 
на комиссионное вознаграждение может быть 
утрачено (ст.11 Директивы № 86/653): 

– установлено, что договор между принци-
палом и третьей стороной не будет выполнен, и 

– это произошло по причине, в которой 
принципал не виновен. Любое комиссионное 
вознаграждение, которое коммерческий агент 
уже получил, следует вернуть, если право на 
него утрачено. 

Принципал должен предоставить своему 
коммерческому агенту отчет о выплате коми-
ссионного вознаграждения не позднее, чем в 
последний день месяца, следующего за четве-
ртью года, в которой его следовало выпла-
тить. Этот отчет должен содержать основную 
информацию, на основании которой рассчи-
тана сумма комиссионного вознаграждения. 
Коммерческий агент должен иметь право 
требовать,  чтобы ему предоставили всю ин-
формацию и, в частности, выписки из хозяй-
ственных документов, которые доступны его 
принципалу и которые нужны агенту для то-
го, чтобы проверить сумму его комиссион-
ного вознаграждения (ст.12 Директивы 
№ 86/653). 

Согласно ч.5 ст.301 ХК Украины, за ком-
мерческим агентом закреплено право требо-
вать для расчета бухгалтерские выписки от-
носительно всех сделок, за которые ему 
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полагается агентское вознаграждение. Однако 
более точным было бы указание на то, что 
коммерческий агент имеет право на получе-
ние всей информации, на основе которой рас-
считывается сумма его вознаграждения (акты 
приема – передачи и др.). В связи с этим ч.5 
ст.301 ХК Украины целесообразно изложить 
следующим образом: «Коммерческий агент 
имеет право требовать для расчетов бухгал-
терские выписки относительно всех сделок, 
по которым ему должно быть выплачено 
агентское вознаграждение, а также иные до-
кументы, на основе которых проводится та-
кой расчет».  

Руководство МТП по составлению торго-
вых агентских соглашений между сторонами, 
находящимися в разных странах (далее – Ру-
ководство МТП) [5] затрагивает только взаи-
моотношения между принципалами и торго-
выми агентами, т.е. взаимоотношения между 
принципалами и физическими или юридичес-
кими лицами, имеющими постоянные полно-
мочия на поиск и посещение заказчиков с це-
лью проведения переговоров и заключения 
соглашений о продаже от имени и за счет 
принципала.  

Соглашение должно четко определить тер-
риторию либо территории, на которых агент 
правомочен действовать (включая или иск-
лючая другие страны, которые могут быть 
ассоциированы с такой территорией). Если 
агент должен иметь монопольное и исключи-
тельное право представлять принципала в 
пределах договорной территории, сторонам 
следует согласовать, в какой степени прин-
ципал тем не менее имеет право действовать 
на этой территории сам или через своих слу-
жащих с помощью или без помощи агента, с 
выплатой или без выплаты ему комиссион-
ных. Представляется, что вышеприведенную 
рекомендацию целесообразно было бы испо-
льзовать и при заключении агентских дого-
воров в Украине, поскольку она позволяет 
оптимальным образом регламентировать 
права и обязанности сторон и обеспечить их 
интересы.  

Относительно прав и обязанностей прин-
ципала представляют интерес положения, ка-
сающиеся:  

– определения в соглашении того, имеет ли 
агент право заключать контракты от имени 
принципала; 

– определения способа информирования 
агента о политике продаж принципала, на-
пример, в отношении предполагаемых посе-
щений принципалом заказчиков на договор-
ной территории и объема направления ему 
принципалом корреспонденции, документа-
ции и счетов,  которыми будут обмениваться 
принципал и заказчики или потенциальные 
заказчики на договорной территории; 

– всестороннего обеспечения принципалом 
монопольного и исключительного права, дан-
ного агенту, особенно от третьих лиц;  

– определения того, будет ли принципал 
снабжать агента образцами и другими видами 
рекламных материалов, а также какая сторона 
должна оплачивать стоимость рекламы и рек-
ламных материалов, акцизные сборы, тамо-
женную очистку, если таковые существуют, и 
другие сборы на такие образцы и т.д.  (вклю-
чая расходы не переводы на иностранные 
языки); 

– оговорки о выделении агенту специаль-
ной сумма для покрытия транспортных рас-
ходов, телефонных разговоров, телеграмм 
или других расходов, понесенных обоснован-
но в связи с агентской деятельностью. 

Относительно прав и обязанностей агента 
обращают на себя внимание рекомендации 
относительно включения в агентские согла-
шения четкого условия о том, что: агент при 
исполнении своих обязанностей должен ис-
пользовать все усилия для защиты собствен-
ности, прав и интересов принципала в соот-
ветствии с «наилучшей деловой практикой» 
или иным подобным условием; агент при 
проведении переговоров с заказчиками будет 
обязан соблюдать инструкции принципала в 
отношении цен, условий поставки, условий 
платежей и т.д.;  в какой степени агент имеет 
право на компенсацию, или запрет продолжа-
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ет действовать после истечения срока дейст-
вия соглашения; агент по обязан предостав-
лять принципалу информацию о правовых 
предписаниях его страны, особенно в отноше-
нии технических характеристик или маркиро-
вки договорной продукции и/или валютного 
или таможенного регулирования; обязательс-
тво агента не отчитываться перед третьими 
лицами и не разглашать какие-либо коммер-
ческие или производственные секреты, при-
надлежащие принципалу, даже после истече-
ния срока действия соглашения. 

Для отечественной практики представляет 
интерес положение о том, что включение в 
договор оговорки, запрещающей агентам по-
лучение заказов от покупателей, известных 
как несостоятельные, уже вытекает из общей 
обязанности агента защищать интересы 
принципала. Представляется, что субъектам 
хозяйствования в Украине такое положение 
целесообразно все же оговаривать отдельно.  

В свою очередь, Руководство МТП реко-
мендует дополнять соглашение оговоркой о 
том, что агент должен удостовериться пос-
редством надлежащих запросов в платежес-
пособности покупателей, чьи заказы он пере-
дает принципалу. Это положение также 
представляет интерес для практики заключе-
ния агентских договоров в Украине. 

Представляют интерес и акцент на возмо-
жности указывать в соглашении, что в силу 
общих обязанностей, возлагаемых на агента, 
в его обязанности также входит своевремен-
ное оповещение принципала о любом нару-
шении, которое может быть им отмечено в 
отношении патентных прав принципала, а та-
кже прав на конструкцию, модели, торговые 
марки, эмблемы и т.д., находящиеся в собст-
венности принципала или используемые 
принципалом, оказание помощи принципалу 
по его просьбе в принятии необходимых мер 
для защиты этих прав. 

Рекомендации содержат интересные поло-
жения относительно оснований прекращения 
договора. Так обращается внимание, что сто-
роны могут указать, что определенные собы-

тия, как, например, банкротство, добровольная 
ликвидация или свертывание деятельности по 
решению суда, реорганизация, слияние, пере-
уступка портфеля клиентов, отставка назван-
ного физического лица и т.д., влекут за собой 
автоматическое прекращение действия сог-
лашения или дает другой стороне право прек-
ратить его действие. 

Исходя из вышеизложенного, можно сде-
лать вывод, что гармонизации законодатель-
ства в сфере посреднических отношений 
придается важное значение в рамках ЕС, о 
чем свидетельствует наличие Директивы 
86/653/ЕЭС от 18.12.1986 г. о координации 
законов государств-членов ЕЭС о независи-
мых торговых агентах.  

Представляется, что изложенные предло-
жения и рекомендации о гармонизации зако-
нодательства Украины и ЕС в сфере коммер-
ческого посредничества будут способствовать 
оптимизации правового регулирования отно-
шений коммерческого посредничества в Ук-
раине, эффективному участию страны в евро-
интеграционных процессах.  
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Тодуа Т.Л. До питання гармонізації законодавства України та ЄС у сфері комерційного 
посередництва 

Проаналізована Директива «Про зближення законодавств держав-членів ЄС щодо неза-
лежних комерційних агентів», обґрунтовані пропозицій про окремі напрямки гармоніза-
ції законодавства України та ЄС у сфері комерційного посередництва. 
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It was analyzed Directive «The coordination of the laws of the Member States relating to self-
employed commercial agents» substantiated proposals on certain areas of harmonization of 
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	Подолання протидії кримінального середовища здійснюється як при виконанні кримінально-процесуальної, пенітенціарної, так і оперативно-розшукової функцій протидії злочинності. Однак із загостренням криміногенної ситуації у країні, посиленням організованих форм злочинних дій, проблема оперативно-розшукового забезпечення кримінального провадження щодо протидії контрабанді набула самостійного, соціального значення. Розширення масштабів контрабанди як транснаціонального організованого злочину, в основі якого знаходяться економічні інтереси, – наслідок глобалізації, що прийшла на зміну протистоянню двох світових систем і яка оцінюється не тільки як визначальна проблема розвитку світу, але і як головне протиріччя ХХІ століття. Транснаціональна організована злочинність представляє особливу небезпеку для світової спільноти, і насамперед для країн з перехідною економікою, темпи її приросту набагато вище темпів приросту іншої злочинності [1].
	Окремим науковим та прикладним проблемам протидії контрабанді приділяли увагу в своїх роботах такі вчені як К.В. Антонов, О.М. Бандурка, А.І. Берлач, М.М. Василина, В.О. Володимиров, В.М. Володько, Д.Д. Давітадзе, О.М. Джужа, О.Ф. Долженков, В.М. Дрьомін, А.П. Закалюк, В.С. Зеленецький, В.Ю. Калугін, М.П. Карпушин, М.В. Качев, В.М. Колаєв, В.П. Корж, Г.В. Кириченко, Ю.І. Ляпунов, О.В. Максимов, В.І. Марко, П.С. Матишевський, О.М. Омельчук, В.Л. Ортинський, І.Ю. Потлов, Є.Д. Скулиш, Б.І. Тишкевич, Ю.І. Сучков, В. П.Філонов, І.Р. Шинкаренко та ін. Але причини виникнення контрабанди як економічного злочину, який скоюється транснаціональними злочинними формуваннями, та напрямки протидії цьому виду злочинної діяльності в тому числі і оперативно-розшуковими засобами потребує окремого розгляду.
	У статті буде розглядатися контрабанда як економічний злочин, який скоюється транснаціональними угрупуваннями та окреслимо основні напрямків протидії контрабанді оперативно-розшуковими засобами в умовах нового кримінально-процесуального законодавства.
	Історико-правовий ретроспективний аналіз умов функціонування суспільства показує, що економічна злочинність охоплює собою всі типи економічних відносин (контрабанду в тому числі), оскільки вона найбільш консервативна щодо умов економічного буття, проблем соціального прогресу і завжди йде поруч з розвитком економіки, науково-технічним прогресом на всіх етапах розвитку суспільства [2]. І це дозволяє нам говорити про закономірний тісний кореляційний зв’язок між економікою і злочинністю. Сутність цього зв’язку полягає в тому, що певний тип економічних відносин породжує і свої різновиди злочинних проявів у сфері економічної діяльності і заходів протидії, а перехід до іншого, більш високого типу соціально-економічних відносин не знищує повністю існуючих видів злочинних проявів, а, навпаки, вдосконалює, видозмінює їх [3, с.21–34, 61–64]. Наприклад, контрабандне вивезення «брудних коштів» із країни існувало і декілька десятків років тому, існує воно і зараз. Але засоби і механізми здійснення цього злочину суттєво відрізняються.
	Таким чином, еволюція економічної злочинності нерозривно пов’язана з розвитком цивілізації і тих соціальних, економічних, політичних і правових перетворень, які супроводжували її поступовий історичний рух [4]. Тому організована злочинність, і вітчизняна в тому числі, наприкінці ХХ – початку ХХІ століття має якісно нові риси. Лідери кримінального світу активно і планомірно створюють більш спаяні злочинні співтовариства з чіткою централізованою побудовою і підпорядкованістю членів угрупування, строгою дисципліною, наявністю розвідки і контррозвідки, збройних загонів бойовиків, сучасною технічною оснащеністю [5, с.4].
	З аналізу наукових робіт [1–4, 6] видно, що контрабанда і суміжні з нею злочини мають в основному організовану структуру, але чи мають вони транснаціональний характер ми спробуємо розібратись, надавши визначення транснаціональній організованій злочинності та виділивши її ознаки.
	Через розмаїтість форм і проявів транснаціональної злочинності єдиного визначення її поняття поки не вироблено. Надалі під транснаціональною організованою злочинністю будемо розуміти сукупність злочинів, скоєних організованими злочинними групами, які виходять за межі однієї країни, тобто торкаються інтересів, що охороняються кримінальним законодавством двох і більш країн. Це визначення, ми вважаємо, відповідає ста.3 Конвенції ООН проти транснаціональної організованої злочинності (12–15.12.2000 р., м. Палермо, Італія), відповідно до якої злочин носить транснаціональний характер, якщо він скоєний:
	а) більш ніж в одній державі;
	б) в одній державі, але суттєва частина його підготовки, планування, керівництва або контролю має місце в іншій державі;
	в) в одній державі, але при участі організованої злочинної групи, що здійснює злочинну діяльність більш ніж в одній державі;
	г) в одній державі, але його суттєві наслідки мають місце в іншій державі [7, с.42].
	Для України з її слабкою захищеністю кордонів особливо значимою є проблема нелегальної міграції як фактор і як вид транснаціональної злочинності. За статистичними даними на території країни знаходиться від 700 тис. до 2 млн нелегальних мігрантів. Більшість із них розраховують перебратися в розвинуті країни Заходу і тому становлять інтерес для організованої злочинності як джерело доходів, порівнянних з доходами від незаконної торгівлі наркотиками і зброєю [8, с.32; 9].
	Широке поширення одержав злочинний антикварний бізнес, тобто розкрадання і контрабандний збут предметів, що представляють історичну, наукову, художню або культурну цінність. Щодня у світі викрадають 450–500 творів мистецтва, але тільки 8–10 % з них повертаються власникам. Серед транснаціональних злочинів незаконні операції з антикваріатом в Україні займають одне з провідних місць. За даними Інтерполу, тільки в країнах Західної Європи (Німеччина, Австрія, Італія, Франція та ін.) діють більш 40 кримінальних організацій, зайнятих контрабандними постачаннями зазначених цінностей на світовий ринок. У США, Італії, Ізраїлю, Франції, Англії предметами культури торгують більш ста магазинів, а у Німеччині – 6 тис. таких магазинів [5, с.9].
	За останні 7 років число розкрадань художніх і історичних цінностей в Україні виросло в 30 разів. Процеси, що відбуваються в державі, спричинили за собою розвиток такого негативного явища, як відтік за рубіж художніх і історичних цінностей. Вони перетворилися на товар, що охоче набувається не тільки дійсними колекціонерами, але і представниками злочинного світу, прагнучими «відмити» незаконно одержані грошові кошти. Діяльність цього кола осіб сприяє виникненню злочинних структур, які, використовуючи недосконале законодавство і підкупивши чиновників, спрощено вирішують процедурні питання, обходять митні і прикордонні правила, обмеження щодо в’їзду до України і виїзду з неї. ФБР були зафіксовані неофіційні контакти між представниками організованої злочинності двох країн з метою досягнення домовленості про «співпрацю», що підтверджує транснаціональний характер цього виду контрабанди.
	У числі транснаціональних злочинів також значного поширення набули: контрабанда зброї, боєприпасів, вибухових речовин, автомобільного транспорту, наркотичних речовин.
	Єдиної моделі транснаціонального злочинного формування не існує: такі формування, як вірно відзначають окремі дослідники, відрізняються за структурою і розмірами, кримінальною кваліфікацією і спеціалізацією, діють у різних країнах і регіонах, на ринках різних товарів і послуг, використовують різноманітні механізми і тактику здійснення злочинів. Транснаціональні злочинні організації, що діють на території України й інших країн СНД, відрізняються досить строгою ієрархією і використанням терористичних методів для підтримки дисципліни своїх членів і досягнення цілей, поставлених їхніми лідерами.
	Положення наукових робіт [3, 5, 10, 11] і наші дослідження [12, 13] дозволяють зробити висновок, що найбільш характерними рисами розвитку транснаціональних злочинних формувань, які займаються контрабандою і суміжними з нею злочинами, в Україні й інших державах СНД є:
	1) експансія на території Співдружності закордонної організованої злочинності і її змикання з місцевими злочинними угрупованнями;
	2) утворення транснаціональних злочинних організацій (груп) на етнічній основі, що визначає як їхнє співробітництво, так і ворожнечу;
	3) приховування, переміщення і легалізація («відмивання») доходів від злочинної діяльності;
	4) укрупнення транснаціональних злочинних формувань.
	Протидія зростаючої експансії транснаціональної організованої злочинності в сфері контрабанди можлива лише за умови надійного інформаційного забезпечення діяльності підрозділів правоохоронних органів, які здійснюють протидію контрабанді та суміжним з нею злочинам, і комплексним використанням сил, засобів і можливостей як самих цих підрозділів, так і взаємодіючих з ними підрозділів інших зацікавлених вітчизняних, закордонних правоохоронних органів, спецслужб і міжнародних організацій.
	Насамперед, протидія контрабанді вимагає кардинального удосконалення системи координації діяльності всіх силових структур, зокрема СБУ, органів внутрішніх справ, Державної прикордонної служби, митної служби, наділених правом здійснення оперативно-розшукової діяльності. Основне в системі координації – це систематизація, централізація гласної і негласної інформації щодо виявлених процесів в злочинному світі. На жаль, єдиної системи оперативно-розшукової інформації щодо організованої, у тому числі транснаціональної, злочинності в країні не створено. Відсутній єдиний підхід до створення інформаційних систем оперативно-розшукового призначення навіть у рамках одного відомства. У результаті різні оперативні підрозділи створюють і використовують замкнені банки і бази даних.
	З урахуванням цього потрібно, в першу чергу, прийняти конкретні і за можливістю вичерпні заходи щодо забезпечення централізованого накопичення, систематизації і своєчасного використання оперативно-розшукової, а також іншої інформації щодо злочинних формування, що діють на території (об’єктах) оперативного обслуговування і займаються в тому числі і контрабандою. Прикладом такого напрямку роботи може бути створення інформаційно-пошукової системи «Скорпіон» Головного управління по боротьбі з організованою злочинністю МВС України [14]. Така система повинна бути впроваджена, ми впевнені, і для всього блоку правоохоронних органів – суб’єктів ОРД.
	Значний інформаційний і інший потенціал у протидії транснаціональним злочинними формуванням має Національне центральне бюро (НЦБ) Інтерполу в Україні. У процесі розслідування економічних злочинів (в тому числі контрабанди та суміжних з нею злочинів) за каналами Інтерполу може бути отримана наступна інформація: офіційні назви юридичних осіб, зареєстрованих за кордоном; їхня юридична адреса, номер, дата реєстрації; прізвища й імена фізичних осіб-керівників (в окремих випадках – засновників, акціонерів); напрямок діяльності; розмір статутного капіталу; зведення про поточний фінансовий стан юридичної особи; зведення кримінального характеру про діяльності юридичних і фізичних осіб.
	Стосовно конкретного виду контрабанди, наприклад, предметів, що мають особливу історичну, наукову, художню або культурну цінність, правоохоронні органи одержують за каналами Інтерполу інформацію про:
	– культурні цінності, що знаходяться в міжнародному розшуку;
	– наявність і юридичну адресу фірм (організацій), магазинів, що спеціалізуються на торгівлі культурними цінностями в закордонних державах;
	– виставляння конкретних творів мистецтва на аукціонах.
	Важливу роль у протидії транснаціональним злочинним формуваннями, якими скоюється контрабанда і суміжні з нею злочини, відіграє оперативно-розшукова діяльність на об’єктах, пов’язаних з потенційною загрозою їхнього виникнення.
	Попередження і припинення діяльності транснаціональних злочинних формувань, які займаються контрабандою і скоюють суміжні з нею злочини, припускає проведення оперативно-розшукових заходів та негласних слідчих (розшукових) дій.
	У протидії транснаціональним злочинним формуванням можуть використовуватися всі оперативно-розшукові заходи, передбачені Законом України «Про оперативно-розшукову діяльність» (ст.8 [15]), і негласні слідчі (розшукові) дії, передбачені новим Кримінальним процесуальним кодексом (гл.21 [16]), при дотриманні встановлених ними загальних умов, вимог і обмежень, а також з урахуванням дипломатичного імунітету деяких категорій іноземних громадян.
	Особливо ретельного підходу до підготовки і проведення вимагають такі негласні слідчі (розшукові) дії, як виконання спеціального завдання з розкриття злочинної діяльності організованої групи чи злочинної організації, спеціальний слідчий експеримент, імітування обстановки злочину і контрольована поставка (статті 271, 272 [17]).
	Підводячи підсумок, можна констатувати, що тенденція зрощування загальнокримінальної й економічної, організованої і професійної злочинності потребує розвитку форм і методів взаємодії оперативних підрозділів у протидії національним і транснаціональним злочинним організаціям і групам, які займаються контрабандою і суміжними з нею злочинами. У цьому зв’язку регулярними повинні бути: створення міжвідомчих інформаційних систем та взаємний обмін оперативною інформацією; проведення ретельно підготовлених погоджених і цілеспрямованих оперативно-розшукових заходів і негласних слідчих (розшукових) дій; залучення багатопрофільних джерел оперативної інформації, здатних висвітлювати визначені об‘єкти або оперативні контингенти в інтересах усіх підрозділів і служб, що беруть участь у протидії контрабанді і суміжним з нею злочинам; впровадження в криміногенно-кримінальне середовище або на відповідні об‘єкти конфідентів або штатних співробітників, що виконують завдання двох і більш зацікавлених оперативних підрозділів; створення й організацію роботи спільних оперативних груп у місцях масового перебування і переміщення іноземців.



