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ОСОБЕННОСТИ ЗАКЛЮЧЕНИЯ, ИЗМЕНЕНИЯ 
И РАСТОРЖЕНИЯ ДИСТРИБЬЮТОРСКОГО 

ДОГОВОРА

В настоящей статье авторами прово-
дится исследование порядка заключения, из-
менения и расторжения дистрибьюторского 
договора, а также выявляются основные про-
блемы возникающие в этой области и предла-
гаются пути их разрешения.
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по заявлению одной из сторон необходимо 
достигнуть соглашения [6].

Дополнительные требования установле-
ны законом в отношении существенных усло-
вий договора купли-продажи. Так согласно- 
ч. (2) ст. 9 Закона РМ «О купле – продаже то-
варов» № 134 от 03.06.1994г.[8] договор счита-
ется заключенным, если он содержит условия 
о наименовании товаров, количественных по-
казателях, цене или порядке ее определения, 
сроке поставки и иные существенные усло-
вия, которые могут повлечь невозможность 
исполнения договора.

Порядок достижения соглашения по всем 
существенным условиям договора устанавли-
вается непосредственно законом и по обще-
му правилу означает, подача одной стороной 
предложения о заключении договора (офер-
та), а другая сторона дает согласие на это 
предложение (акцепт). [11, c.141]

Как и при заключении любого граждан-
ско – правового договора, также и при дис-
трибьюторском договоре сторонам необхо-
димо достигнуть соглашения по всем суще-
ственным условиям, в частности о предмете 
и порядке взаимодействия сторон в рамках 
договорных отношении. В частности, следует 
отметить, что по общему правилу, условия о 
территории и эксклюзивности не являются 
существенными условиями дистрибьютор-
ского договора, и договор считается заклю-
ченным без их согласования, но большинство 
коммерсантов выбирают в качестве единого и 
универсального договора дистрибьюторский, 
и поэтому включают различный круг обязан-

Только законно заключенный договор 
создает ожидаемые от него юридически зна-
чимые эффекты. Заключение договора пред-
полагает: способность сторон к вступлению в 
договорные отношения, согласие сторон до-
говора вступить в договорное обязательство, 
определенность предмета предоставления, 
дозволенную правопорядком цель установ-
ления договорного обязательства. Требуя 
соблюдения названных условий действитель-
ности договора, правопорядок оставляет за 
собой контроль: порядка, в котором достига-
ется соглашение сторон; способности сторон 
к вступлению в договор; дозволенности со-
держания соглашения; правовой цели, для 
достижения которой стороны вступают в до-
говор [9, c.214].

 В соответствие с ч.(1) ст. 679 ГК РМ, дого-
вор считается заключенным, если сторонами 
достигнуто соглашение по всем существен-
ным условиям договора. Существенными счи-
таются условия, которые предусмотрены за-
коном как таковые или в отношении которых 
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ностей, в том числе обязанность соблюдать 
территорию и эксклюзивность [5, c.222].

По общему правилу договор считается 
заключенным с момента получения акцепта 
оферентом. [7, c.216] На практике чаще всего 
происходит так, что одна из сторон с исполь-
зованием современных компьютерных тех-
нологий отправляет другой стороне проект 
дистрибьюторского договора в электронной 
форме, а другая сторона имеет возможность 
изучить предложенные условия договора и 
соответственно внести собственные предло-
жения и корректировки в текст договора. С 
момента получения откорректированного до-
говора сторона должна согласиться с изменен-
ными условиями договора либо отказаться от 
нового текста договора. В случае несогласия 
с условиями договора ни одну из сторон не-
возможно понудить к заключению договора в 
силу принципа свободы договора. 

Имеет место случай, когда в качестве сто-
роны договора выступает иностранный по-
ставщик, то и автором, и составителем доку-
мента выступает именно он и это ограничи-
вает внесение дистрибьютором собственных 
условий. Чаще всего это касается подсудности 
спора, вытекающего из дистрибьюторского 
договора, относительно санкций установлен-
ных за неисполнение дистрибьютором обя-
зательств по реализации гарантированного 
объема продаж. В таком случае дистрибьютор 
полностью ограничен в реализации своего 
права на участие в оформлении условии до-
говора. В таком случае, дистрибьютор пред-
лагает собственные изменения и направляет 
поставщику изменённый проект договора, но 
поставщик не будет рассматривать данные из-
менения и вообще откажется от заключения 
договора, поэтому дистрибьютор вынужден 
будет согласиться на такие условия, чтобы не 
потерять экономически выгодного произво-
дителя и стать его единственным дистрибью-
тором. Такого рода поведение поставщика 
можно назвать ущемлением права дистри-
бьютора, но оно полностью соответствует 
принципу свободы договора, поскольку дис-
трибьютор соглашается с предложенными 
условиями договора по собственной воле, и 
его никто не принуждает соглашаться и за-
ключать договор с такими договорными усло-
виями [3,c. 51].

Одной из распространенных проблем на 
сегодняшний день в области дистрибьютор-
ской деятельности является поглощение ино-
странными поставщиками действующих на 
территории Республики Молдова крупных 
дистрибьюторов. Это чаще всего происходит 
из-за того, что товар иностранного поставщи-
ка в результате деятельности дистрибьютора 
на определенной территории становиться 
узнаваемым и это приносит прибыль дистри-
бьютору. В период действия дистрибьютор-
ского договора, дистрибьютор закупает у по-
ставщика максимальное количество товаров 
и обеспечивает наибольшее присутствие и 
наличие данных товаров практически во всех 
торговых точка на договорной территории, 
но со временем, когда товар становиться узна-
ваемым, иностранный поставщик создает соб-
ственное юридическое лицо на территории 
Республики Молдова или предлагает дистри-
бьютору дальнейшее сотрудничество, огра-
ничивая его деятельность небольшой терри-
торией либо вовсе расторгает договор и пре-
кращает сотрудничество с ним. Иностранный 
поставщик также может предложить дистри-
бьютору продать его предприятие или выку-
пить контрольную долю в уставном капитале. 
В таком случае иностранный поставщик полу-
чает готовый сформированный дистрибьюто-
ром рынок с максимальным присутствием и 
наличием товаров и стабильным спросом на 
товары. Такая схема позволяет поставщику 
получить максимальную прибыль, поскольку 
он не предоставляет соответствующие скид-
ки и бонусы дистрибьютору в виде разницы 
между ценой за поставленный товар и за про-
данный товар третьему лицу. Такое положе-
ние дел не интересует потенциального поку-
пателя, поскольку для него нет разницы кто 
дистрибьютор, а кто поставщик. 

По этим причинам поставщику становит-
ся легче создать собственную коммерческую 
организацию, поскольку товар за счёт сил дис-
трибьютора ранее получил широкое распро-
странение на рынке и поставщику уже легче 
будет его продавать. Такая схема является ри-
скованной коммерческой практикой для дис-
трибьютора, так как поставщик вытесняет его 
и получает готовый сформированный товар-
ный рынок и данный вариант дистрибьютор 
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при заключении дистрибьюторского догово-
ра должен допускать.

В дистрибьюторских договорах часто 
встречается обязанность дистрибьютора 
предоставить поставщику бухгалтерскую или 
финансовую отчетность, что позволяет про-
анализировать поставщику истинную карти-
ну финансового положения дистрибьютора 
и в случае удовлетворительных показателей 
позволяют ему самостоятельно занять рынок, 
на котором ранее осуществлял деятельность 
дистрибьютор. 

Вызывают проблемы также вопросы из-
менения и расторжения дистрибьюторского 
договора, подлежащие исследованию и рас-
смотрению. 

Исходя из действия принципа pacta sunt 
servanda, гражданско-правовой договор пред-
полагает неизменность и нерасторжимость в 
течение всего периода его действия.

Согласно ч. (3) ст. 668 ГК договор, если за-
коном не предусмотрено иное, может быть из-
менён или расторгнут обратной силой только 
в соответствии с условиями договора или по 
соглашению сторон [6].

По общему правилу договор не должен 
быть изменён и не расторгаться в течение всего 
срока действия за исключением случаев, когда 
это прямо предусмотрено законом или согла-
шением сторон. В таком случае договор может 
быть изменён или, расторгнут: 1) по обоюдно-
му согласию обеих сторон; 2) если это прямо 
предусмотрено условиями договора при нали-
чии на то определенных оснований по заявле-
нию одной из сторон; 3) если это прямо предус-
мотрено законодательством при наступлении 
определенных обстоятельств [2, c. 66].

Таким образом, можем сказать, что для из-
менения или расторжения договора необхо-
димо наличие в законе или в договоре на том 
основании, а также соглашение сторон, выра-
женное путем совместного волеизъявления. 
Однако проведенный нами анализ содержа-
ния дистрибьюторских соглашений в части 
изменения и расторжения дистрибьюторско-
го договора, то можем констатировать, что в 
виде санкции за нарушение дистрибьютором 
условий договора поставщик имеет право рас-
торгнуть его в одностороннем порядке. 

Согласно действующему гражданскому за-
конодательству, изменение или расторжение 

договора возможно по обоюдному согласию 
сторон либо по заявлению одной из сторон в 
судебном порядке [1, p.115]. 

Таким образом, в случае нарушения дис-
трибьютором договорных обязательств, за ко-
торое договором предусмотрено расторжение 
договора, поставщик направляет в адрес дис-
трибьютора письменное уведомление о наме-
рении расторгнуть договор, после получения, 
которого действие договора прекращается. 

Помимо оснований расторжения дистри-
бьюторского договора, предусмотренных зако-
ном, стороны могут также дополнительно пред-
усмотреть основания расторжения договора, 
среди которых: 1) в случае существенного нару-
шения одной из сторон условий дистрибьютор-
ского договора; 2) в случае реорганизации или 
ликвидации договора либо в случае изменения 
состава исполнительных органов или учредите-
лей одной из сторон, либо начала в отношении 
одной из сторон процедуры несостоятельно-
сти (банкротства). 3) в случае, если поставщик 
не согласен с ценовой политикой дистрибью-
тора или торговой наценкой на товары. По 
истечению срока действия или расторжения 
дистрибьюторского договора дистрибьютор 
обязуется: 1) передать поставщику остатки не-
проданных товаров или передать непроданные 
товары лицу указанному поставщиком, в этом 
случае дистрибьютор за свой счёт осуществля-
ет передачу остатков товаров и не должен пре-
пятствовать и не удерживать данные товары; 
2) оплатить стоимость неоплаченных товаров, 
находящихся у него, и объем непроданного то-
вара исключается из общего товарооборота на 
который не начисляются бонусы.

Таким образом, на основании вышеска-
занного можно отметить, что право постав-
щика в одностороннем порядке расторгнуть 
дистрибьюторский договор влечёт впослед-
ствии лишение дистрибьютора данного стату-
са и прекращает его обязанность продавать и 
продвигать товары поставщика.

Руководство по составлению междуна-
родных дистрибьюторских соглашений 

предусматривает досрочное расторжение 
дистрибьюторского договора и рекомендует 
сторонам дистрибьюторского договора пря-
мо предусматривать, является ли перечень 
условий расторжения исчерпывающим либо 
приводится в качестве примерного [10, c.58].



142

Цивільне, підприємницьке, господарське та трудове право

Наше право № 2, 2017

Включение такого условия в дистрибью-
торский договор, по нашему мнению, явля-
ется проблемным, поскольку после растор-
жения договора дистрибьютор лишается обя-
занности продавать товары.

Так возникает вопрос, как возвратить 
поставщику непроданные и неоплаченные 
товары, находящиеся в собственности у дис-
трибьютора? Думается, что стороны могут в 
договоре предусмотреть обязанность дистри-
бьютора вернуть остатки непроданных това-
ров поставщику по ценам, ранее оплаченным 
дистрибьютором, либо предоставить дистри-
бьютору право продать самостоятельно все 
остатки товаров полностью. 

Следующей проблемой выступают право-
вые последствия для субдистрибьюторского 
договора в случае расторжением дистрибью-
торского договора, т.е. какое влияние будет 
оказывать расторжение дистрибьюторского 
договора на субдистрибьюторский договор. 
Согласно условиям субдистрибьюторско-
го договора, субдистрибьютор приобретает 
товары у дистрибьютора и перепродает их 
третьим лицам, а в случае расторжения дис-
трибьюторского договора, дистрибьютор ли-
шается возможности приобретать товары у 
поставщика и продавать их субдистрибьюто-
ру, в результате чего действия субдистрибью-
торского договора так же прекращается.

Какую ответственность в таком случае бу-
дет нести дистрибьютор перед субдистрибью-
тором и какие правовые последствия насту-
пят для субдистрибьютора, если инициатива 
расторжения будет исходить от поставщика, 
поскольку поставщик не будет поставлять ему 
товары и он соответственно не сможет испол-
нить обязательство перед субдистрибьюто-
ром. В таком случае стороны могут предус-
мотреть в договоре два случая: 1) закрепить 
право дистрибьютора расторгнуть договор 
непосредственно в субдистрибьюторском до-
говоре, которое необходимо согласовать с обе-
ими сторонами, 2) взыскать с дистрибьютора 
причиненные субдистрибьютору убытки.

В настоящее время часто встречаются си-
туации, когда в отношении дистрибьюторов, 
осуществляющих продажу товаров иностран-
ных поставщиков, расторгаются договоры. 
Такого рода ситуация встречается также, 
когда производитель товаров является ино-

странной коммерческой организацией и за-
конодательством его страны введены опреде-
ленные экономические санкции в отношении 
поставок товаров на территорию деятель-
ности дистрибьютора. Для крупных постав-
щиков, расположенных на территории стран 
Европейского союза, при изменении полити-
ческой ситуации независимо от экономиче-
ских санкций со стороны других стран влечёт 
прекращение всех взаимоотношений с дис-
трибьютором, в том числе расторжение дис-
трибьюторского договора. Такое поведение в 
первую очередь связано с деловой репутаци-
ей иностранного поставщика на территории 
других государств, который в целях сохране-
ния своей репутации готов прекратить любые 
договорные отношения с дистрибьюторами. 
Таким образом, при введении экономических 
санкций иностранный производитель растор-
гает дистрибьюторский договор, а дистри-
бьютор в результате этого остается в худшей 
ситуации, поскольку не по своей вине лишён 
возможности покупать товары и исполнять 
условия субдистрибьюторского договора.

В результате расторжения дистрибью-
торского договора возникает проблема до-
говорных взаимоотношений между дистри-
бьютором и субдистрибьютором, которая 
напрямую зависит от поставщика, поскольку 
обе лишены возможности покупать товары. 
В таком случае стороны должны в субдистри-
бьюторском договоре предусмотреть право 
дистрибьютора расторгнуть субдистрибью-
торский договор, без каких – либо правовых 
последствии [4, c.181-183].

В этом контексте следует отметить ст. 663 
ГК РМ, согласно которой обязательство под-
лежит прекращению, если оно вызвано вслед-
ствие непредвиденных обстоятельств, за ко-
торое должник не отвечает. Из этого следует, 
что если возникает ситуация, в силу которой 
дистрибьютор не сможет исполнить обязатель-
ство перед субдистрибьютором по не предви-
денным обстоятельствам, например, в случае 
отказа от исполнения обязательства поставщи-
ком не по вине дистрибьютора, то договор ав-
томатически прекращает свое действие. 

При заключении дистрибьюторского до-
говора дистрибьютору и субдистрибьютору 
необходимо предусмотреть в субдистрибью-
торском договоре право дистрибьютора рас-
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торгнуть договор в случае расторжения по-
ставщиком дистрибьюторского договора, по 
обстоятельствам, которые не зависят от дис-
трибьютора.

Во втором случае имеет место расторжение 
дистрибьюторского договора поставщиком в 
случае нарушениям дистрибьютором условии 
договора. В данном случае поставщик имеет 
право расторгнуть дистрибьюторский догово-
ра за нарушение дистрибьютором предусмо-
тренных обязанностей (в этом случае стороны 
закрепят конкретный перечень оснований, 
которые влекут право расторжения договора 
поставщиком). В таком случае дистрибьютор 
не сможет доказать, что расторжение дистри-
бьюторского договора по инициативе постав-
щика произошло не по его вине, в результате 
чего субдистрибьютор лишился возможности 
покупать товары и в связи с этим он должен 
нести ответственность перед субдистрибью-
тором. По нашему мнению, наиболее целесо-
образным способом защиты прав субдистри-
бьютора будет взыскание с дистрибьютора 
причиненных субдистрибьютору убытков в 
результат расторжения договора поставщи-
ком по вине дистрибьютора.

На основании вышеизложенного следует 
сделать вывод, что привлечение дистрибью-
тора к ответственности зависит от оснований 
расторжения дистрибьюторского договора. 
Так, если поставщик расторгает договор по ос-
нованиям, не зависящим от воли дистрибью-
тора, то дистрибьютор вправе расторгнуть суб-
дистрибьюторский договор, но данное право 
дистрибьютора необходимо согласовать сторо-
нами в субдистрибьюторском договоре, в слу-
чае расторжения дистрибьюторского договора 
поставщиком, за нарушение условий договора 
дистрибьютором, что повлекло невозможность 
исполнения субдистрибьюторского договора, 
то дистрибьютор должен возместить субди-
стрибьютору все наступившие убытки.
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