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Анотація. У статті розглянутий світовий досвід регулювання іноземних інвестицій і за-

хисту національних економічних інтересів від можливих загроз діяльності транснаціональних 
корпорацій у приймаючих країнах. Визначені національні економічні інтереси під впливом 
транснаціоналізації вітчизняної економіки. Зроблено висновок, що більшість розвинених країн 
проводять обмежувальні заходи щодо іноземного інвестування у стратегічні галузі економі-
ки. Проаналізована законодавча база і запропоновані рекомендації для здійснення державного 
контролю за діяльністю ТНК в Україні. 
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Аннотация. В статье рассмотрен международный опыт регулирования иностранных ин-
вестиций и защиты национальных экономических интересов от возможных угроз деятель-
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Сделан вывод, что большинство развитых стран проводят ограничительные мероприятия 
по иностранному инвестированию в стратегические отрасли экономики. Проанализирована 
законодательная база и предложены рекомендации по осуществлению государственного 
контроля за деятельностью ТНК в Украине. 
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Abstract. The article deals with the international experience of foreign investment control and na-
tional economic interests’ protection from possible threats of transnational corporations in host coun-
tries. It has been determined national economic interests under domestic economy transnationaliza-
tion. It is concluded that most developed countries take restrictive measures on foreign investment in 
strategic sectors of the economy. Legislation has been analyzed and recommendations how the state 
should monitor transnational corporations’ activities in Ukraine have been offered. 
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Актуальність теми дослідження. Національні економічні інтереси розглядаються як систе-
ма стійких, життєво важливих цінностей і потреб країни, реалізація яких гарантує її економічну 
незалежність та прогресивний розвиток. В умовах ринкової економіки держава стає гарантом 
свободи конкуренції і підприємництва, залучає іноземні інвестиції. Водночас вона покликана 
дбати про власну економічну безпеку і захищати національні економічні інтереси. За останнє 
десятиліття значно прискорилися процеси транснаціоналізації економіки. У більшості випадків 
ТНК сприяють покращенню розвитку національної економіки через впровадження новітніх техно-
логій, створення нових робочих місць, насичення ринку товарами і послугами. Разом із позитив-
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ними рисами їх діяльності існують і негативні риси. На сьогодні в Україні на державному рівні не 
існує механізму захисту національної економіки від небажаного впливу ТНК. Але необхідність 
його формування чітко усвідомлена і потребує аналізу світового досвіду захисту національних 
економічних інтересів в умовах транснаціоналізації. 

Постановка проблеми. В економічній літературі економічна безпека держави та захист на-
ціональних економічних інтересів практично не пов’язуються із транснаціоналізацією економіки, 
хоч в останні роки цей зв’язок став очевидним і потребує дослідження. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Міжнародна практика регламентації діяльності 
ТНК розглянута у працях О. Гонти, О. Рогача, Б. Осмініна, С. Щеглова, С. Якубовського та ін. 
Методологічні підходи, суть, класифікація та роль національних економічних інтересів у системі 
економічної безпеки проаналізовані у працях О. Барановського, З. Варналія, А. Гальчинського, 
В. Геєця, Я. Жаліло, М. Єрмошенка, С. Кирєєва, О. Користіна, С. Мочерного, Г. Пастернак-Тара-
нушенка та ін. Залишилися малодослідженими питання захисту національних економічних інте-
ресів від можливих негативних наслідків діяльності іноземних інвесторів у країнах-реципієнтах. 

Постановка завдання. Мета дослідження полягає в аналізі світового досвіду організації за-
хисту національних економічних інтересів в умовах транснаціоналізації економіки та розробці 
основних положень державної політики захисту від негативних наслідків іноземного інвестуван-
ня для вітчизняної економіки. 

Виклад основного матеріалу. Процес глобалізації привів до інтеграції світового господарст-
ва в єдиний економічний простір. Інтернаціоналізація економіки набула нових рис, у тому числі 
планетарного охоплення світової економіки транснаціональними корпораціями і транснаціональ-
ними банками. За визначенням ООН, «транснаціональні корпорації – це підприємства, що 
є власниками, або такими, що контролюють виробництво товарів чи послуг за межами країни, 
в якій вони базуються. Вони можуть набувати статусу корпорації, а можуть і не мати його». 
[1, с. 43]. 

ТНК виникли внаслідок розвитку продуктивних сил, концентрації і інтернаціоналізації вироб-
ництва і капіталу, експансії капіталу за кордон та бажання капіталістів отримати надприбуток. Їм 
притаманні наступні риси: це економічно єдина система, що складається із групи самостійних 
підприємств, їх діяльність проводиться на території декількох держав, структурні підрозділи є 
суб’єктами національного права, керівництво та контроль здійснюються з єдиного центру, корпо-
рація знаходиться поза юрисдикцією окремої держави, групи держав або міжнародних організа-
цій. Структурні підрозділи ТНК за характером взаємовідносин з материнським підприємством 
поділяються на: філії, дочірні підприємства і спільні підприємства. Філії діють на підставі поло-
ження, затвердженого для них материнським підприємством, і не є юридичними особами. Дочір-
ні підприємства утворюються в договірному порядку або їхня залежність від материнського під-
приємства визначається тим, що останнє має акції дочірнього підприємства. Спільні підприємст-
ва мають у своєму статутному фонді частку, що належить і національному капіталу. 

Чинники виходу ТНК на ринки інших країн можна поділити на зовнішні і внутрішні. До зовніш-
ніх належать: прагнення отримати перевагу над конкурентами, уникнути торговельних та урядо-
вих обмежень, не допустити виходу клієнтів із зони впливу компанії та ін. Уряди країн-реципієн-
тів надають ТНК певні пільги і інколи створюють ряд переваг для їх діяльності. До внутрішніх 
чинників можна віднести: пошук нових ринків виробництва і реалізації продукції, наявність у 
приймаючої країни дешевих сировинних і трудових ресурсів, різниця ставок оподаткування. У ці-
лому ТНК формують схеми інвестицій, торгівлі і руху технологій між державами. Уряди країн 
враховують їх вплив на внутрішнє виробництво, торгівлю, платіжний баланс та зайнятість і, пе-
реважно, заохочують надходження прямих іноземних інвестицій. 

ТНК стали самостійними суб’єктами геополітичної структури світу. Ігнасіо Рамоне у робо- 
ті «Геополітика хаосу» пише: «Віднині Земля – вільне поле для завоювань, як у XV столітті. В 
епоху Відродження головними суб’єктами загарбницької політики були держави. Сьогодні це – 
підприємства і конгломерати, приватні, промислові і фінансові групи, які хочуть підкорити світ, 
здійснюють свої грабіжницькі набіги і збирають величезну здобич. Ніколи в історії господарі Зем-
лі не були настільки нечисленні і настільки могутні» [2, с. 128]. 

Відкритий характер економіки України і створення конкурентного середовища сприяли появі 
ТНК на вітчизняному ринку. Політику транснаціоналізації економіки України можна визначити як 
сукупність заходів, що здійснюються урядом держави для забезпечення ефективної взаємодії 
між вітчизняною економікою і ТНК з метою забезпечення економічного зростання на основі 
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принципів максимізації переваг транснаціоналізації та мінімізації ризиків із врахуванням еконо-
мічної безпеки країни. 

Діяльність ТНК на території приймаючої країни має багато позитивних рис: пожвавлення кон’-
юнктури ринку, створення нових робочих місць, вищій рівень оплати праці і підвищення кваліфі-
кації працівників, впровадження новітніх технологій і систем управління, стимулювання розвитку 
конкуренції та ін. 

У той же час інтереси іноземних інвесторів майже ніколи не збігаються із національними інте-
ресами приймаючої країни. Небажані риси і загрози транснаціоналізації економіки розглянуті 
нами в попередніх дослідженнях. [3] У переважній більшості вони не навмисні, а викликані го-
ловною метою діяльності підприємців – одержання прибутку за рахунок використання активів 
певної країни. Захист національних економічних інтересів є необхідною складовою гарантування 
економічної безпеки держави. Вона передбачає наявність важелів впливу на діяльність ТНК. 

Національні економічні інтереси визначаються як життєво важливі матеріальні і духовні цін-
ності та потреби, реалізація яких гарантує економічний суверенітет держави, її незалежність у 
розробці економічної політики та реалізації управлінських рішень, стійкість, відтворюваність і 
прогресивний розвиток національної економіки. Їх перелік на певному етапі розвитку держави 
формується через аналіз поточного та перспективного стану економіки і залежить від системи 
господарювання, культурних і духовних цінностей, соціального розвитку. Більшість дослідників 
наводять таку класифікацію національних економічних інтересів: 

1. За ступенем важливості: 
- життєво важливі, тактичні, стратегічні; 
2. За тривалістю дії: 
- довготривалі, середньотривалі, короткотривалі; 
3. За характером зіткнення: 
- паралельні, конфронтаційні, розбіжні, спільні; 
4. За місцем дії: 
- внутрішні, зовнішні; 
5. За ступенем реалізації: 
- нереалізовані, частково реалізовані, реалізовані; 
6. За сферами розповсюдження: 
- виробничі, фінансові, експортно-імпортні, соціально-економічні, демографо-економічні, еко-

лого-економічні, інституційні та ін. [4,24] 
Реалізація національних економічних інтересів тісно пов’язана із забезпеченням економічної 

безпеки держави. Остання виступає як стан, при якому національні економічні інтереси захищені 
від внутрішніх і зовнішніх загроз. Цілісна система захисту національних економічних інтересів 
передбачає створення відповідної нормативної бази, їх постійного моніторингу та моделювання. 

В умовах транснаціоналізації економіки України найбільш пріоритетними економічними інте-
ресами є: 

- створення системи економічної безпеки країни; 
- визначення стратегічних сфер господарювання із обмеженим залученням іноземних інвес-

тицій; 
- розробка системи моніторингу діяльності ТНК в українській економіці; 
- захист споживачів від неякісної продукції; 
- забезпечення екологічної безпеки діяльності іноземних компаній, недопущення використан-

ня шкідливих і небезпечних виробництв; 
- розробка заохочувальних заходів щодо залучення іноземних інвестицій у відсталі галузі 

економіки і депресивні регіони; 
- збереження та розвиток інтелектуального й науково-технічного потенціалів України; 
- побудова економічних відносин з іншими країнами на засадах рівноправності та взаємови-

гідності. 
Роль держави у захисті національних інтересів і регулюванні транснаціоналізації повинна по-

чинатися із розробки і оприлюднення чітких і прозорих умов діяльності корпорацій на території 
України, спираючись на світову практику нормативно-правової регламентації їх діяльності і сис-
теми формування економічної безпеки. Прагнення України стати асоційованим членом ЄС вима-
гає наближення рівня економічної безпеки до європейського. 
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Дослідники виділяють два рівні регламентації діяльності ТНК: наднаціональний і національ-
ний [5, с. 410]. Міжнародно-правові документи, які регулюють діяльність ТНК, переважно не ма-
ють обов’язкового характеру, а містять рекомендаційні норми. За хронологією створення їх мож-
на розмістити у такому порядку: 

1. У 1970 році латиноамериканськими країнами-членами Андського пакту 1969 року прийня-
тий Кодекс іноземних інвестицій. 

2. У 1974 році резолюцією ООН затверджена Хартія економічних прав та обов’язків держав, 
яка включає норми захисту економічних прав країн, що розвиваються, по обмеженню діяльності 
ТНК. 

3. У 1974 році створена Комісія і Центр ТНК, які почали розробляти Кодекс поведінки ТНК. 
4. У 1976 році прийнята Декларація про міжнародні інвестицій та багатонаціональні компанії, 

до якої додаються «Керівні принципи для багатонаціональних підприємств» (Кодекс поведінки 
ТНК). 

5. У 1977 році МОП прийняла Тристоронню декларацію, яка передбачала ряд правил у сфері 
найму робочої сили, створення сприятливих умов праці, забезпечення гідного рівня життя пра-
цівників, їх професійної підготовки та перепідготовки. 

6. У 1982 році прийнятий Кодекс поведінки ТНК (документ ООН Е/С.10/1982/6). У ньому ви-
значено поняття «транснаціональних корпорацій» та принципи їх діяльності. Зокрема, у Кодексі 
вказано, що ТНК повинні поважати національний суверенітет, дотримуватись внутрішніх законів, 
правил та адміністративної практики. Їм рекомендується здійснювати свою діяльність відповідно 
до цілей і пріоритетів, визначених урядами приймаючих країн. У сфері власності ТНК повинні на 
своїх закордонних підприємствах забезпечити участь місцевого капіталу у діяльності, дозволити 
місцевим органам контролю здійснювати перевірки, надати пріоритет у наймі робочої сили міс-
цевому населенню. По проблемах валютно-фінансової сфери вони можуть надавати консульта-
ції і співпрацювати з урядами приймаючих країн, не допускаючи дій, які негативно вплинуть на 
ринок капіталу. Їм рекомендовано використовувати базу оподаткування країни-реципієнта. Для 
захисту споживачів ТНК повинні дотримуватися відповідних міжнародних стандартів і не допус-
кати погіршення якості товарів для різних ринків. Таким чином, цей Кодекс став універсальним, 
бо охоплював всі сфери діяльності ТНК. 

7. У 1993 році Генеральна Асамблея ООН прийняла Міжнародний кодекс поведінки у сфері 
передачі технологій та обмеження ділової практики. Кодекс був розширений новими нормами у 
1998 та 2005 роках. Зокрема, він регламентував діяльність продавців науково-технічних знань і 
містив опис прийомів обмежувальної ділової практики для них. В обов’язки продавців повинно 
входити надання допомоги при впровадженні нової технології та інформації про можливі нега-
тивні наслідки для людей і навколишнього середовища. Ці принципи і правила були спрямовані 
проти монополістичних зловживань на світових ринках і на захист конкуренції. 

8. 6 березня 1998 року Україна разом з Росією, Вірменією, Білоруссю, Киргизією, Молдовою, 
Таджикистаном підписала Конвенцію про транснаціональні корпорації, яка була ратифікована 
13 липня 1999 року. У Конвенції визначено поняття «транснаціональних корпорацій», його учас-
ники, порядок створення та діяльності. У Законі України «Про ратифікацію Конвенції про транс-
національні корпорації» зазначено, що «ТНК на території України та за її межами у разі, коли їх 
створення може призвести до монополізації товарних ринків в Україні, впливає чи може вплину-
ти на економічну конкуренцію на її території, створюються за згодою Антимонопольного комітету 
України у порядку, передбаченому законодавством України про захист економічної конкуренції» 
[6, с. 323]. 

Наведені вище документи відносяться до класу «м’якого права». ТНК можуть їх не дотриму-
ватися у своїй діяльності. Країни-базування під тиском власних ТНК відстоювали ідею усунення 
бар’єрів для вільного переміщення прямих іноземних інвестицій. Тому у багатьох документах 
підтримується «позитивний внесок ТНК в економічний і соціальний прогрес і мінімізація трудно-
щів, пов’язаних з деякими операціями ТНК» [7, с. 91]. Але на базі міжнародних кодексів націо-
нальне законодавство розробляє норми, які є обов’язковими для виконання. Крім того, всі країни 
світового співтовариства прислуховуються до порад таких авторитетних організацій і в разі не-
дотримання ТНК запропонованих рекомендацій можуть послабити їм підтримку. У теперішньому 
світі зростає конкуренція між ТНК, тому вони стали більш чутливими до суспільної думки. 

Розвинені країни давно дбають про захист своїх економічних інтересів і гарантування націо-
нальної економічної безпеки. У «Стратегії національної безпеки США» 2010 року визначено такі 
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основні завдання: гарантувати економічну безпеку, зробивши економіку США більш стійкою до 
економічних потрясінь, подолати наслідки економічної кризи, забезпечити стабільність фінансо-
вої системи, стримувати зростання державної заборгованості, сприяти глобальному процвітан-
ню шляхом розширення торгівлі і інвестицій між країнами. Криза змусила американський уряд 
розглядати внутрішньоекономічні проблеми з позиції безпеки. У «Стратегії» також визначено: «У 
США буде підтримуватись інвестиційний клімат, сумісний з цілями нашої національної безпе- 
ки» [8, с. 32]. Хоч ці цілі не вказуються, але США протягом багатьох років проводить політику 
«заборон» щодо іноземних інвестицій і діяльності іноземних компаній на своїй території. Ще у 
1975 році наказом президента Дж. Форда був створений міжвідомчий Комітет по іноземних ін-
вестиціях у США (CFIUS), який повинен був наглядати за економічною активністю іноземних 
компаній у США і доповідати президенту про їх діяльність. У 1988 році Конгрес прийняв «Поло-
ження Ексона-Флоріо», згідно з яким президент отримував дозвіл на заборону будь-якої угоди 
по злиттю або поглинанню американських компаній, якщо ця угода «суперечила національним 
економічним інтересам». Стратегічно важливими для економіки США були визначені галузі: 
авіа- і суднобудування, енергетики і видобутку корисних копалин. Чіткого визначення «націо-
нальної безпеки» це Положення не мало. У 2002 році був створений Департамент внутрішньої 
безпеки США (Department of Homeland Security – DHS), головним завданням якого стало визна-
чення «критичних точок» з позицій безпеки в економіці, у соціальній сфері, енергетиці і т. д. 
Після подій 11 вересня 2001 року загрози почали сприйматися не тільки як знищення чи по-
шкодження інфраструктури американської економіки, але й як перехід будь-якої її частини в іно-
земну власність. У червні 2007 року був прийнятий Закон про іноземні інвестиції і національну 
безпеку, який підвищив роль CFIUS як контролюючого органу. Особливу увагу Комітет повинен 
приділяти інвестиційній діяльності іноземних компаній і фондів. Таким чином, національні еконо-
мічні інтереси США прийшли в протидію з доктриною «вільного ринку» і викликали цілу низку об-
межувальних заходів для іноземного інвестування, хоч самі американські компанії активно ін-
вестують в інші країни. 

США, як країна базування найбільш потужних ТНК, знаходиться під їх тиском. Мережа міжна-
родного виробництва і комерційної діяльності, створена зарубіжними філіями ТНК шляхом пря-
мих іноземних інвестицій, отримала в економічній літературі назву «другої економіки країни». Ця 
«друга економіка» США за обсягом прямих іноземних інвестицій, сумарним виробництвом това-
рів і послуг, розмірами внутрішньо-корпоративного експорту значною мірою випереджає інші 
розвинені країни. Доля американських ТНК у світі перевищує 25 %. «Друга економіка» є міцним 
стимулом розвитку зовнішньої торгівлі США: більше 50 % обсягу експорту філіалів американ-
ських компаній припадає на внутрішньо-корпоративну торгівлю і більше 40 % вивозу товарів і 
послуг материнськими компаніями спрямовується у їх зарубіжні філії. Біля 20 % всіх міжнарод-
них угод американських компаній укладається у сфері міжнародного виробництва. США зацікав-
лені у збільшенні своїх інвестицій в інші країни. Вони шукають нові ринки виробництва і реаліза-
ції продукції і послуг, виступають за розширення вільної торгівлі. Американські ТНК займають 
міцні позиції у світовій економіці. Їх закордонні підприємства дають до 40 % ВНП США. 

Системи контролю над іноземними інвестиціями, подібні до США, діють у більшості розвине-
них країн світу, за винятком Великобританії, Канади і Нідерландів. ЄС спрямована на формуван-
ня інтегрованої Європи з високим рівнем життя у всіх країнах, що входять до її складу. Країни 
ЄС по різному оцінюють рівні економічної безпеки, але всі дбають про захист національних еко-
номічних інтересів. 

У червні 2004 року Комісія Національних зборів Франції по фінансах, економіці і плануванню 
підготувала доповідь «Стратегія національної економічної безпеки». У ній йшлося про посилен-
ня контролю за іноземними інвестиціями в стратегічних галузях (за прикладом США) і захист ко-
мерційної та технічної інформації французьких компаній. У документі наводяться численні при-
клади недружніх дій США по відношенню до французьких компаній і наголошується на необхід-
ності об’єднати зусилля ЄС у протидії економічним загрозам. Зокрема, в «Стратегії» зазнача-
ється: «Країни ЄС повинні разом взяти у свої руки глобальну безпеку незалежно від американ-
ців і звільнитися від залежності у стандартах і технологіях… Стратегія спрямована на те, щоб 
зміцнити силу об’єднаної Європи у багатополярному світі, де нові держави, особливо азіатські, 
будуть відігравати зростаючу економічну і політичну роль» [9]. Комісія Національних зборів 
Франції по фінансах, економіці і плануванню має право розглядати можливість допуску інозем-
них інвесторів у кожному конкретному випадку. 
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У Німеччині захист національних економічних інтересів реалізується через закони, що регу-
люють ринкові відносини і надають державі відповідні контрольні функції. Зовнішньоекономічна 
безпека країни покликана забезпечити вільну торгівлю і використання ринків та ресурсів у межах 
справедливої світової економічної системи. Внутрішня економічна безпека спрямовується на до-
сягнення високих темпів господарського розвитку, підтримку конкурентоспроможної, експортно-
орієнтованої економіки, високого рівня матеріального і соціального добробуту населення. Німеч-
чина регулює діяльність ТНК у своїй країні через створення рівних умов для конкуренції і недо-
пущення монополізації в окремих галузях економіки. У 2010 році міністерство фінансів ФРН під-
няло питання про необхідність державного захисту стратегічно важливих галузей економіки. До 
цього часу федеральний уряд займав позицію невтручання у процес поглинання німецьких фірм 
іноземними інвесторами. Канцлер Німеччини Ангела Меркель в інтерв’ю газеті «Handelsblatt» 
сказала, що держава повинна захистити стратегічно важливі галузі від поглинання іноземними 
інвесторами окремих країн, до списку яких увійшли Китай, Росія і арабські нафтодобувні компа-
нії. До ключових галузей економіки уряд відніс інфраструктурні галузі, енергетику і телекомуні-
кації. Німеччина запропонувала іншим європейським державам розглянути на законодавчому 
рівні низку документів про обмеження іноземних інвестицій, мотивуючи це тим, що у держфон-
дах Китаю, Росії і арабських нафтодобувних компаній нагромадилась сума у 2 500 млрд. дол., із 
якою вони планують вийти на світовий ринок. За зразок обмежувальних заходів для іноземного 
інвестування запропоновано розглянути досвід США і Франції [10]. 

У Швейцарії регулювання інвестицій займає належне місце в системі національної економіч-
ної безпеки. Його здійснює державний орган FINMA у відповідності із Законом про нагляд за фі-
нансовими ринками (FINMASA) Так, при створенні акціонерних товариств, одним із засновників 
обов’язково повинен виступати громадянин цієї країни або юридична особа, зареєстрована у 
Швейцарії. За даними аудиторських перевірок FINMA складає рейтинг організацій, на основі яко-
го встановлює періодичність та порядок здійснення нагляду. 

За останні роки Китай посилив свій вплив не тільки на регіональному, але й на світовому рів-
нях. КНР позиціонує себе як «країну, що розвивається», активно інвестує і сприяє залученню ін-
вестицій. В країні діє Закон «Про пайові спільні підприємства китайського та іноземного капіта-
лу» із змінами і доповненнями від 15.03.2001 року. У 2009 році уряд заключив 127 угод про за-
хист інвестицій з більш ніж 100 країнами світу. Китайський вчений Джанг Енг, аналізуючи еконо-
мічну безпеку країни, пише: «Для країн, що розвиваються, таких як Китай, економічна безпека 
визначається як здатність забезпечувати постійне зростання стандартів життя через національ-
ний економічний розвиток при збереженні економічної незалежності» [11, с. 66]. Більшу частину 
свого дослідження він присвятив розгляду небажаних наслідків діяльності ТНК для китайської 
економіки. Джанг Енг зробив висновок, що багато китайських підприємств змушені «підкоряти-
ся» ТНК і ставати «елементом їх виробничого ланцюга». 

У Росії проблема захисту національних економічних інтересів почала активно вирішуватися з 
1999 року (з приходом до влади В. Путіна). Щоб не допустити іноземного контролю над росій-
ською економікою через міжнародні фінансові інститути (механізми зовнішнього боргу) і іноземні 
сировинні компанії (контроль за надрами), держава почала ліквідовувати ці загрози «економіч-
ному суверенітету». У 2008 році був прийнятий Закон про іноземні інвестиції, який обмежив над-
ходження іноземних інвестицій у стратегічні галузі, включаючи видобуток корисних копалин. За-
хідні країни і США звинуватили Росію в «економічному націоналізмі». На це уряд відповів, що 
російські підприємства за кордоном також зазнають певних обмежень і утисків [12, с. 101]. Світо-
ва економічна криза внесла свої корективи у визначення економічних загроз і національних еко-
номічних інтересів. У «Стратегії національної безпеки Росії» від 12.05.2009 року головною загро-
зою економіці названа її сировинна орієнтація, а головною метою – інноваційний шлях розвитку 
економіки, який може зробити її конкурентоспроможною. 

В Україні, крім Конвенції «Про транснаціональні корпорації», ратифікованої 13.07.1999 ро- 
ку, іноземні інвестиції регулюють ще Закони «Про інвестиційну діяльність» № 1560-ХІІ від 
18.09.91 року та «Про промислово-фінансові групи» № 437/95 від 21.11.1995 року. Конвенція 
має велике значення, тому що вона відповідає світовій практиці регулювання діяльності ТНК. 
Закон «Про промислово-фінансові групи» передбачає утворення транснаціональних ПФГ. Різни-
ця між ТНК і ПФГ полягає в тому, що ТНК – це підприємство з підлеглими по вертикалі відділен-
нями, а ПФГ – горизонтальне об’єднання формально рівноправних підприємств [5, с. 414]. Вини-
кає правова колізія. 
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На нашу думку, Україні необхідно розробити і прийняти Закон про регулювання іноземних ін-
вестицій, використовуючи світовий досвід. У ньому необхідно визначити порядок і обсяг інфор-
мації про діяльність, яку повинні надавати ТНК органам влади. Крім того, Закон повинен визна-
чати стратегічні галузі економіки, в яких діють обмежувальні заходи щодо діяльності іноземних 
інвесторів. Також необхідно розробити систему заохочувальних заходів для залучення ТНК у 
відсталі галузі економіки. Доцільно було б (як в США) створити окремий державний Комітет по 
іноземних інвестиціях, який не тільки б здійснював інформаційно-аналітичний моніторинг, але й 
розробляв заходи національної економічної безпеки в умовах транснаціоналізації української 
економіки. Робота Комітету повинна проводитись із дотриманням норм чинного законодавства 
про комерційну таємницю і новітні технології. 

Висновок. Діяльність транснаціональних корпорацій, крім позитивних рис, несе певні загрози 
вітчизняній економіці, які впливають на економічну безпеку і національні економічні інтереси. 
Світовий досвід регулювання іноземних інвестицій показує застосування практики «обмежуваль-
них» заходів для діяльності зарубіжних компаній. Захист стратегічних галузей економіки і націо-
нальних економічних інтересів проводиться в США, Франції, Швейцарії, Росії. За останні роки 
осмислення необхідності такого регулювання з’явилося у Німеччини, Китаю та України. Викорис-
товуючи світовий досвід, наша держава повинна визначити ключові галузі економіки і розробити 
систему захисту національних економічних інтересів, враховуючи процеси глобалізації і транс-
націоналізації. 
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