
Науковий вісник Національного університету ДПС України (економіка, право),  2(61) 2013 215

УДК: 348
В. В. Алямкін,
кандидат юридичних наук,
Національний університет
ДПС України

ДОГОВІР ПОСТАВКИ ЯК РІЗНОВИД
ДОГОВОРУ ОПТОВОЇ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

Розглянуто особливості становлення інституту поставки, його специфіку та сутність.
Зазначено про необхідність ввести положення про договір оптової купівлі-продажу як
консолідуючої підстави для її різновидів – самої поставки, контрактації
сільськогосподарської продукції, постачання енергетичними та іншими ресурсами через
приєднану мережу з метою адаптації національного законодавства до законодавства
Європейського Союзу і правил ІНКОТЕРМС.

Рассмотрены особенности становления института поставки, его специфика и суть.
Обозначено о необходимости введения положення о договоре оптовой покупки–продажи
как консолидирующей основы для ее разновидностей – самой поставки, контракции
сельскохозяйственной продукции, поставки енергетических и иных ресурсов через
подключенные сети, с целью адаптации национального законодательства Украины к
законодательству Европейского Союза и правил ИНКОТЕРМС.

The author analyses the evolution of the institute of supply its specific characteristics and
essence according to current Ukrainian legislation within the context of dualism of private law
in Ukraine. On the basis of the conducted analysis the author comes to conclusions that there is
a need to improve private law in Ukraine in the sphere of the wholesale trade. From the author’s
point of view the Civil Code of Ukraine should be amended by the provisions which will provide
that wholesale contracts are the consolidating foundation for various types of wholesale trade
(e.g. supply as such, agricultural products contracting, energy resources supply or any other
resources supply through connected networks). The Economic Code of Ukraine should be
amended by the provision determining the wholesale trade as a type of trade-economic activity.
Such amendment is relevant due to the need to harmonize Ukrainian national legislation to the
legislation of the European Union and INCOTERMS standards. Finally author comes to
conclusion that supply must be considered as a type of wholesale trade, this will help to resolve
controversies between the provisions of the Civil and Economic Codes Ukraine concerning
legal nature of supply and parties of the contract of supply. Moreover this will help to answer the
fundamental question – which field of law regulates this kind of economic activity.
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Договір поставки виник на певному етапі розподілу праці, а саме коли рівень розвитку
промисловості набув не kbit споживчого характеру, тобто вироблялася продукція не лише
для споживання, а й для промислового призначення – відтворення промислового потенціалу
на певній території і в певній перспективі. Саме тоді з розвитком транспортної інфраструктури
виникла потреба стабілізувати відносини між окремими товаровиробниками у часі (по строках)
і за товаропотоками.

Метою цієї статті є дослідження становлення, правової природи, сутності та особливостей
договору поставки як різновиду договору оптової купівлі-продажу, а також визначення
прогалин і суперечностей діючого законодавства, в умовах дуалізму приватного права, для
вироблення науково обґрунтованих пропозицій щодо його удосконалення.

Предмет дослідження – положення чинного законодавства, наукові концепції щодо
договору поставки, практика правозастосування, судова практика, положення наукової
доктрини.

Перші наукові роботи, присвячені правовому регулюванню поставки, з’явилися наприкінці
ХІХ століття. Це роботи Г. Ф. Шершеневича [1], В. Л. Ісаченко, В. В. Ісаченко [2],
К. П. Побєдоносцева [3], Д. І. Мейєра [4], К. Аненкова [5] та інших російських цивілістів.
Основний доктринальний підхід до дослідження феномену договору поставки полягав у
встановленні його унікальності як здобутку виключно російської школи права в цілому і
школи цивільного права зокрема. Завдання договору поставки на той час полягало у
забезпеченні на великих географічних теренах російської імперії сталого розвитку виробництва
і гарантування споживання виробленої продукції. Тоді поставка одночасно означала доставку
купленої речі постачальником за його рахунок і періодичність виконання цього обов’язку. Це
пояснюється економіко-соціальною необхідністю чіткого та своєчасного забезпечення
виробництва сировиною, матеріалами, комплектуючими тощо, та врегулювання питань,
пов’язаних з їх переміщенням від виробника до покупця та гарантованого збуту виготовленого
товару. Саме завдяки договору поставки можна було досягти зазначеного та забезпечити
стабільність товаропотоків і розвиток транспортної інфраструктури, що з урахуванням
величезної території Російської імперії було надзвичайно актуальним. За своєю правовою
природою, відносини з поставки зводилися до відносин, що виникали з договору оптової
купівлі-продажу, але з характерними йому особливостями. Водночас у доктрині
наголошувалося на його особливій ролі, як правового засобу кооперації товаровиробників
між собою, товаровиробників і оптових продавців. Отже, можна стверджувати, що в ті роки
договір поставки виник і розвивався винятково в рамках цивілістичної доктрини договірного
права.

Становлення інституту договору поставки в радянській доктрині цивільного права мало
дуже суперечливий характер. Так, одні вчені пропонували взагалі відмовитися від договору
поставки як такого, що суттєво не відрізняється від договору купівлі-продажу [6], інші ж
обґрунтовували необхідність надати цьому виду договорів статус окремого договору в
радянському праві [7]. У перші роки існування радянської влади постійний дефіцит у
матеріальних і людських ресурсах вимагав застосування командних методів керівництва в
економіці. У свою чергу, це призвело до трансформації права і посилення владно-розпорядчого
вектора його розвитку. У зазначений період цивілістична доктрина не застосовувалася, а
господарська сфера майже повністю регулювалася владно-розпорядчою діяльністю.
В. Ф. Яковлєв влучно охарактеризував цей період розвитку договірного регулювання як під
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нормативний [8]. Сторони за договором поставки повинні були керуватися спеціальними
підзаконними актами та відповідними адміністративними вказівками. На цій основі згодом
почала розвиватися доктрина господарського права, в якій договір поставки зайняв чільне
місце як інструмент розподілу та перерозподілу продукції народного господарства.
Виникненню доктрини господарських договорів передувала постанова ЦК ВКП(б) „Про
реорганізацію управління промисловістю” від 05.12.1929 р. [9], якою було запроваджено так
званий „госпрозрахунок”. Госпрозрахунок призвів до виникнення не передбаченого плановими
завданнями надлишку товару, а отже, необхідності пошуку його збуту в умовах
заурегульованості економіки. За таких умов у підприємств виникла необхідність урегульовувати
свої відносини з поставки товарів на основі укладених договорів, на що, зокрема,
наголошувалось у постанові РНК СРСР „Про зміни в системі кредитування, зміцненні кредитної
роботи і забезпеченні господарського розрахунку у всіх держорганах” від 20.03.1931 р. [10].
На той час договір розглядався як найкращий спосіб узгодження господарського плану і
принципів госпрозрахунку [11]. Необхідно зазначити, що Постановою РНК СРСР „Про хід
укладення господарських договорів” від 17.03.1937 р. [12] уперше на законодавчому рівні було
використано термін „господарський договір”.

Першим спеціальним підзаконним актом з урегулювання відносин поставки була
Постанова Економічної ради при РНК СРСР № 830 від 29.11.1938 р. про „Загальні умови
поставки металопродукції” [13]. Вказаною постановою визначався порядок виникнення
зобов’язань щодо поставки без укладення договорів – лише на підставі плану, їх виконання та
наслідки порушення. У подальшому основним джерелом правового регулювання відносин з
поставки залишалися положення про поставки продукції виробничо-технічного призначення
і положення про поставки товарів народного споживання, що затверджувалися Радою Міністрів
СРСР. Перші такі положення були ухвалені у 1959 році. Пізніше вони періодично обновлялися,
змінювалися і доповнювалися, але зберігали свою планово-розподільчу сутність.

На початку 50-х років, як правило, під господарським договором розуміли саме
поставку [14], а вже наприкінці десятиліття, до цієї категорії включали значну групу інших
договорів. Один із основоположників харківської цивілістики С. І. Вільнянський взагалі дав
цьому терміну узагальнюючу назву – господарські договори, якою охоплювалася вся
сукупність договорів, що були спеціально сконструйовані для їх використання між
соціалістичними організаціями [15]. Тобто інститут поставки знову почав розглядатися з
позицій господарсько-правової природи.

Вирішення спірних питань в арбітражі, що виникали між сторонами з приводу поставки,
умови якої встановлювалися підзаконними актами, на той час породжувало значні труднощі.
Тому Постановою Держарбітражу від 15.07.1965 р. була затверджена „Инструкция о порядке
приемки продукции производственно-технического назначения и товаров народного
потребления по количеству” № П-6, а 25.04.1966 р., „Инструкция о порядке приемки продукции
производственно-технического назначения и товаров народного потребления по качеству”
№ П-7. Особливість вказаних інструкцій полягала у тому, що невиконання їх умов позбавляло
сторону права захисту своїх прав в арбітражі. Тобто недосконалість і прогалини у правовій
системі, були компенсовані Постановами Держарбітражу.

Отже, гносеологічно договір поставки виділився як спеціальний вид оптової торгівлі на
засадах цінностей цивільного права: висхідних положень про право власності, похідної підстави
набуття такого права, зобов’язання та цивільно-правового договору. Він мав характерні
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особливості, зокрема: товарний характер товарообміну і побудова його на еквівалентно-
оплатних засадах, передання товарів у власність, трансформація товару у вантаж, а вантажу у
товар, особливий порядок прийому товару. Тобто договір поставки, з одного боку, відображає
особливості передання майна у власність в рамках цивільного законодавства і, особливо,
загального інституту купівлі-продажу, а з іншого – зберігає наведені субінституціональні
особливості.

Із стабілізацією економіки України на засадах приватної власності і приватного інтересу
виникла потреба встановити стабільні довготривалі коопераційні відносини між окремими
автономними учасниками ринку – суміжниками, товаровиробниками і оптовими торговцями
на цивілістичній основі. Згідно з законодавством, після ухвалення ЦК України та ГК України
положення про договір поставки опинилися одночасно в обох вказаних вище кодексах. При
цьому ці нормативні акти дещо по-різному закріплюють правові конструкції договору
поставки. У ЦК України договір розглядається через призму правочину. У ГК України договори
конструюються через категорію господарського зобов’язання. Відповідно з виникненням в
Україні дуалізму приватного права виникли питання про галузеву приналежність договору
поставки (цивільний чи господарський), правову природу (договір чи господарське
зобов’язання), можливість застосувати загальні норми про зобов’язання (цивільні,
господарські чи одночасно ті та інші), про сторони (продавець, постачальник, покупець – ч. 1
ст. 712 ЦК України; суб’єкти господарювання – ч. 3 ст. 265 ГК України) тощо. Крім того,
потрібно також зауважити, що в ГК України положення щодо договору поставки не є
самодостатніми і не можуть забезпечити повного регулювання відносин з поставки, про що
зазначено в ч. 6 ст. 265 ГК України.

У зв’язку з цим на рівні генезису договору поставки необхідно виділити такі акценти:
1) зобов’язання сторін з поставки будуються на економічних цінностях і тривалих партнерських
зв’язках між сторонами; 2) відносини, що виникають на підставі договору поставки
переслідують стратегічну мету – встановлення тривалого економічного співробітництва та
деталізація взаємовідносин; 3) договір розрахований на дотримання його сторонами взятих
на себе зобов’язань на засадах неприпустимості позбавлення права власності (п. 2 ст. 3 ЦК
України), свободи договору (п. 3 ст. 3 ЦК України), свободи підприємницької діяльності, яка
не заборонена законом (п. 4 ст. 3 ЦК України), справедливості, добросовісності та розумності
(п. 6 ст. 3 ЦК України); 4) наявністю технічних умов для забезпечення стабільності
вантажопотоків; 5) орієнтації покупців на інформацію про товар і вантажопотік; 6) залежність
від виконання зобов’язань суміжниками; 7) за своєю сутністю відносини з поставки є
врегульованими нормами права та підкріплене договірними зобов’язаннями сторін (незалежно
від підходу – цивільно-правового чи господарського) про передачу товару у власність у
встановлені строки; 8) наявність спеціальних сторін.

На виконання ст. 51 Угоди про партнерство та співробітництво між Україною і
Європейським співтовариством та їх державами-членами щодо адаптації національного
законодавства до законодавства ЄС, ч. 4 ст. 265 ГК України встановлено, що „умови договору
поставки викладаються сторонами відповідно до вимог Міжнародних правил щодо тлумачення
термінів ІНКОТЕРМС”. Як відомо, європейська модель поставки існує в рамках договору
купівлі-продажу. Визначення поняття договору поставки в правилах ІНКОТЕРМС не має. У
ст. 1 Правил ІНКОТЕРМС зазначено: „ІНКОТЕРМС поширюються виключно на відносини
між продавцями та покупцями в рамках договору купівлі-продажу”. А за таких умов
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положення ч. 4 ст. 265 ГК України потрібно було викласти точніше та коректніше, вказавши на
те, що договір поставки є різновидом договору оптової купівлі-продажу.

Ч. 3 ст. 263 ГК України визначає, що одним з видів господарсько-торгівельної діяльності є
оптова купівля-продаж. Водночас визначення цього терміна у ГК не наведено, що є суттєвим
недоліком і прогалиною законодавства.

Міністерство зовнішніх економічних зв’язків і торгівлі України своїм наказом № 456 від
03.09.1997 р. затвердило галузевий стандарт „Роздрібна, оптова торгівля і громадське
харчування”. Відповідно до наведеного стандарту „Оптова торгівля”, це „сфера
підприємницької діяльності по придбанню і відповідному перетворенню товарів для наступної
їхньої реалізації підприємствам роздрібної торгівлі, іншим суб’єктам підприємницької
діяльності. Включає як безпосередні комерційні зв’язки в умовах договорів закупівлі-продажу
і постачання між підприємствами-виробниками і споживачами, так і зв’язку між ними через
торгових посередників”. Водночас зауважимо, що питання, які повинні бути врегульовані у
ЦК та ГК України, врегульовані стандартом.

У самому ЦК України визначення поняття договору оптової купівлі-продажу також не
існує, про застосування правил ІНКОТЕРМС, як умов договору купівлі-продажу, не йдеться.
Відповідні положення ЦК потребують удосконалення та приведення у відповідність з вимогами
законодавства ЄС, а також потреб суспільства. Отже, до ЦК України повинно бути введено
поняття договору оптової купівлі-продажу, як консолідуючої підстави для договорів поставки,
контрактації сільськогосподарської продукції, постачання енергетичними та іншими ресурсами
через приєднану мережу. Існування наведеного вище галузевого стандарту України
безпосередньо вказує на цю потребу. Розгляд поставки як різновиду оптової купівлі-продажу
сприятиме усуненню суперечностей між ЦК і ГК відносно його правової природи, галузевої
приналежності, сторін і т.п.

Цікавою є практика розгляду справ у господарських судах України, що стосується спорів,
пов’язаних з договорами поставки. У цьому контексті потрібно звернути увагу на Постанову
Вищого Господарського суду України від 12.01.2011 р. у справі № 26/23 пд. Текст Постанови
оприлюднений на сайті судових рішень Вищого Господарського суду України. Не розглядаючи
подробиці судового рішення, звернемо увагу на його правове обґрунтування – „Договір
поставки підпадає під правове регулювання норм статті 712 ЦК України та статей 264-271 ГК
України. У частині, що не суперечить договору, до вказаного правочину також застосовуються
норми ЦК України, які регулюють правила купівлі-продажу… Відповідно до ст. 712 ЦК України,
яка кореспондується з положеннями ст. 265 ГК України, за договором поставки продавець
(постачальник), який здійснює підприємницьку діяльність, зобов’язується передати у
встановлений строк (строки) товар у власність покупця для використання його у
підприємницькій діяльності або в інших цілях, не пов’язаних з особистим, сімейним, домашнім
або іншим подібним використанням, а покупець зобов’язується прийняти товар і сплатити за
нього певну грошову суму”.

На підставі проведеного аналізу можна зробити такі висновки:
1. Господарські суди вимушені обґрунтовувати свої рішення нормами Цивільного та

Господарського кодексів.
2. Вивчаючи зміст укладеного договору купівлі-продажу, суди вказують на те, що вони

мають ознаки поставки, до яких застосовується відповідні положення ЦК України про договір
купівлі-продажу.

3. Норми ГК України не є самодостатніми для врегулювання питань, що виникають з
договорів поставки.
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4. Незастосування сторонами вимог ч. 4 ст. 265 ГК України щодо викладення умов договору
поставки відповідно до вимог ІНКОТЕРМС не має правових наслідків.

Отже, з метою подальшого вдосконалення цивільного законодавства України, його адаптації
до вимог законодавства ЄС, до ЦК України потрібно ввести норми, що регулюють відносини
з приводу оптової купівлі-продажу. Норми про оптову купівлю-продаж повинні стати
консолідуючою підставою для її видів – поставки, контрактації сільськогосподарської продукції,
постачання енергетичними та іншими ресурсами через приєднану мережу. До ГК України
необхідно ввести визначення поняття оптової купівлі-продажу як різновиду господарсько-
торгівельної діяльності.
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