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Актуальність. У сучасному глобалізованому світі поступо-
во відбувається стирання меж між ринками країн, а торгівля все 
більше набуває рис міжнародної, що підтверджується активним 
зростанням її обсягів. Звісно, цьому активний розвиток науко-
во-технічного процесу (Інтернет, ІТ індустрія, глобалізація тощо). 

За таких умов, кожне підприємство (незважаючи на його роз-
міри), з одного боку, має можливість брати активну участь у між-
народній торгівлі, а з другого боку, посилюється конкуренція 
на традиційному для нього ринку, оскільки він стає відкритим для 
підприємств інших країн.

У зв’язку з цим відбувається нівелювання торговельних меж 
між країнами, проте в окремих випадках зберігаються штучні 
торговельні бар’єри у вигляді використання інструментів при-
хованого протекціонізму, які зава-
жають розвитку торгівлі. Сукупність 
цих факторів враховується при оцінці 
«умов торгівлі», яка є результуючим 
показником, що свідчить про до-
ступність ринків окремих країн для 
зовнішньої торгівлі. 

Постановка завдання. Метою 
дослідження є встановлення спри-
ятливих та несприятливих факторів 
для експорту продукції з України до 
країн ЄС. За допомогою використан-
ня інструментів оцінки «умов торгівлі» 
необхідно визначити найбільш спри-
ятливі ринки збуту продукції на ринках 
ЄС та відповідні товарні групи.

Питання оцінки умов зовнішньої 
торгівлі досліджували такі вчені-
економісти: П.Вердоорн, Ж.Дрезе 
(активність торгівлі однаковими то-
варними групами в інтеграційному 
об’єднанні); Б.Баллас, Г.Грубель, 
П.Ллойд (запропоновано авторську 
формулу розрахунку внутрішньо-
галузевої торгівлі); А.Дирдорфф 
(вплив угод з вільної торгівлі на 
окремі сектори національної еконо-
міки); В.Марано (вплив на торгівлю 
між країнами внутрішніх та зовнішніх 

Статтю присвячено питанням вибору 
ринків збуту вітчизняної продукції в країнах 
Європейського Союзу, а також визначення прі-
оритетних груп товарів для експорту. Мета 
статті полягає в методичному обґрунтуван-
ні вибору найбільш сприятливих ринків збуту 
продукції в країнах ЄС та пріоритетних то-
варних груп. Проаналізовано структуру ВВП, 
експортних та імпортних операцій ЄС, а та-
кож динаміку й товарну структуру експорту 
України, що дозволило виявити пріоритетні 
групи українських товарів для експорту до 
країн ЄС. Визначено основні умови торгівлі та 
торговельні бар’єри для експорту української 
продукції до країн Європейського Союзу.

The article is devoted to the problems of choos-
ing sales market for domestic goods in EU countries 
and identifying the priority groups of goods for ex-
port. The aim of the article is methodical justifica-
tion for choosing the most favourable sales mar-
kets in EU countries and priority groups of goods. 
The structure of GDP, export and import opera-
tions of the EU have been analysed as well as the 
dynamics and commodity structure of Ukrainian 
exports which allowed identifying priority groups 
of Ukrainian goods for export to EU countries. 
General trade conditions and trade barriers for 
Ukrainian goods export to EU countries have been 
determined.

економічних конфліктів); Т.Дідіер Брантао та М.Пінат (використан-
ня різних напрямів торговельної політики та її вплив на збагачення 
країни) [4]; С.Евінет (вплив торговельних бар’єрів на розвиток 
торгівлі та економіки в цілому)  [5].

Серед вітчизняних дослідників питанням зовнішньоторговель-
ної політики та умовами торгівлі займались: О.Савка (встанов-
лення взаємозв’язку між торгівлею та добробутом населення); 
В.Пятницький (практичні аспекти впливу приєднання України 
до СОТ та її наслідки у зовнішній торгівлі); М.Бліхар (організацій-
но-економічні механізми адаптації зовнішньої торгівлі країн ЦСЄ 
до вимог спільної торговельної політики ЄС) [1].

Проте недостатньо дослідженим залишається визначення 
факторів впливу на здійснення міжнародної торгівлі з урахуван-

ням як існуючих, так і прихованих 
торговельних бар’єрів. Адже саме 
це дозволить вітчизняним підприєм-
ствам обирати найбільш перспектив-
ні ринки та не витрачати кошти для 
здійснення невдалих інтервенцій 
на ринки з меншою привабливістю. 
Отже, методика, що досліджується 
в роботі, дозволить вибирати окремі 
товарні групи які є найбільш вигідни-
ми з точки зору розвитку міжнарод-
ної торгівлі.

Результати дослідження. Ви-
значення умов торгівлі в першу 
чергу обумовлене сучасним станом 
зовнішньої торгівлі, структурою  екс-
порту України та структурою її ВВП. 
Тому доцільно провести аналіз су-
часного стану й динаміки експортних 
операцій Україні. Окрім цього, варто 
дослідити тенденції зовнішньої тор-
гівлі та ВВП у країнах Європейського 
Союзу, що дозволить виявити най-
більш перспективні напрямки екс-
порту для України.

За даним Світового банку [9], 
за останні п’ять років спостеріга-
ється тенденція щодо зниження єв-
ропейського ВВП, який в 2016 році 
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становив 11885,66 млрд дол. При цьому структура європейського 
ВВП у період з 2012 до 2016 року майже не змінювалась, що свід-
чить про незмінність секторальних пріоритетів у ЄС. ВВП пред-
ставлено продукцією сільського господарства, промисловості 
та послугами (див. табл.). 

Сільське господарство відповідає підрозділам 1-5 за кла-
сифікацією ISIC (International Standard Industrial Classification) 
і включає: лісове господарство, мисливство та рибальство, а та-
кож вирощування сільськогосподарських культур та продукції 
тваринництва. Промисловість відповідає підрозділам 10-45 ISIC 
та включає виробництво, а саме: додану вартість у добувній про-
мисловості, виробництві (як окремі підгрупи), будівництві, енер-
гетиці, воду і газ. Послуги відповідають підрозділам 50-99 ISIC 
і включають: додану вартість в оптовій та роздрібній торгівлі (ра-

зом з готелями та ресторанами), транспорт, державні, фінансові, 
професійні та особисті послуги, такі як освіта, охорона здоров’я 
та послуги з нерухомості, а ще податкові банківські послуги, ім-
портні мита [8].

Так, у структурі європейського ВВП, за даними 2016 року, про-
дукція сільського господарства становить 1,57%, продукція про-
мисловості – 24,65%, послуги –  73,78%. Таким чином, більша час-
тина європейського ВВП створюється у сфері послуг, що свідчить 
про окремі секторальні потреби країн ЄС у продукції сільського 
господарства та промисловості. 

Слід зазначити, що частка імпорту товарів та послуг до ЄС 
є відносно стабільною та становить 40% від ВВП. Стабільними 
також залишаються й товари, які країни ЄС імпортують з інших кра-
їн. Товарну структуру імпорту ЄС за 2016 рік наведено на рис. 1.

Таблиця. ВВП, експорт та імпорт ЄС*

Показник 2012 рік 2013  рік 2014 рік 2015 рік 2016 рік

ВВП (млрд дол.) 12637,59 13187,49 13457,72 11616,14 11885,66

Зростання ВВП (річний %) -0,913 -0,264 1,235 1,999 1,751

Сільське господарство, додана вартість (% від ВВП) 1,705 1,772 1,685 1,658 1,571

Промисловість, додана вартість (% від ВВП) 24,836 24,526 24,413 24,697 24,648

Послуги і т.д., додана вартість (% від ВВП) 73,459 73,703 73,901 73,644 73,781

Експорт товарів і послуг (% від ВВП) 43,068 43,222 43,703 44,583 44,050

Імпорт товарів і послуг (% від ВВП) 40,537 40,037 40,359 40,481 39,970

*Джерело [9]
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Рис. 1. Структура імпорту ЄС за видами продукції у 2016 році* 

*Побудовано авторами за даними [7]. 
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*Побудовано авторами за даними [7].
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рослинного походження (22,3%), жири та олії тваринного або рослинного 

походження (10,9%), машини, обладнання та механізми; електротехнічне 

обладнання (10%), мінеральні продукти (7,5%). Це свідчить про перевагу 

сировини над готовими промисловими товарами, машинами та обладнанням, 

що на сучасному етапі розвитку інформаційного суспільства може стати 

негативним фактором для економічного зростання України в цілому та 

збільшення експорту зокрема.  

Проведемо зіставлення поточних пріоритетів з точки зору імпорту товарів 

країнами ЄС та експорту товарів Україною (рис. 3). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 3. Поточні пріоритетні групи товарів для ЄС та України 
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*Побудовано авторами за даними [2].
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*Побудовано авторами за даними [2]. 
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їнського експорту, що дозволить виявити пріо-
ритетні напрямки експортної діяльності в рамках 
Угоди про асоціацію з ЄС.

У товарній структурі українського експорту 
найбільш вагомими є такі групи товарів: недоро-
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інформаційного суспільства може стати негатив-
ним фактором для економічного зростання Укра-
їни в цілому та збільшення експорту зокрема. 

Проведемо зіставлення поточних пріоритетів 
з точки зору імпорту товарів країнами ЄС та екс-
порту товарів Україною (рис. 3).

Як бачимо, в структурі експорту української продукції перева-
жає продукція, що належить до сировини (сільськогосподарська 
продукція, мінеральні продукти, деревина тощо), проте серед прі-
оритетів ЄС саме сировина посідає останнє місце. А серед голо-
вних товарних пріоритетів ЄС знаходяться машини, обладнання та 
інші промислові товари. Це свідчить про те, що країни ЄС мають 
більшу потребу в індустріальній продукції та готових товарах, ніж 
у сировині. Саме це має стати ключовим при виборі пріоритетних 
напрямків експорту для України. Тому необхідно розглянути умови 
та бар’єри для збільшення експорту за вказаними пріоритетними 
напрямками.

Серед основних торговельних бар’єрів, які присутні на ринках 
країн ЄС, є переважно нетарифні засоби регулювання внутрішнього 
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ринку, такі як митні формальності, особливості маркування про-
дукції, технічні регламенти та стандарти, фітосанітарні вимоги 
тощо. ЄС також активно використовує для захисту внутрішнього 
ринку та підтримки національних виробників імпортні обмеження.

Враховуючи високий ступінь розвитку економіки країн ЄС, 
товари, які Україна може експортувати до цих країн, мають від-
повідати ряду вимог, а саме (визначено авторами за матеріалами 
Інформаційного порталу митної служби ЄС [6]):

 � санітарні та фітосанітарні вимоги;
 � екологічні вимоги;
 � технічні вимоги;
 �ринкові стандарти;
 � імпортні обмеження; 
 � відповідність вимогам ЄС щодо охорони здоров’я людей 

та тварин;
 � відповідність вимогам ЄС щодо захисту навколишнього се-

редовища;
 � відповідність вимогам ЄС щодо дотримання прав спожи-

вачів.
Окрім ринкових факторів та економічних стимулів експорту 

продукції до країн ЄС та відповідності вище зазначеним вимогам 
є ще формальні ознаки, які стримують експорт. Їх слід згрупувати 
за окремими напрямками та систематизувати. Зокрема, при екс-
порті товарів до країн ЄС слід враховувати:

 � чинну в країнах ЄС систему класифікації товарів (ко-
жен товар має відношення до певної товарної групи та має 
свій код);

 � імпортні процедури в ЄС;
 �перелік документів для митного оформлення;
 � систему оподаткування та податку на додану вартість;
 � акцизні збори;
 �правила міжнародної торгівлі.

Для боротьби з дискримінаційною торговельною політикою ЄС 
активно використовує такі інструменти торговельного захисту, як:

 � заходи нагляду – обов’язкові дозволи на ввезення, які ви-
дає національна влада держав – членів співтовариства з метою 
здійснення контролю та регулювання ринку. Як правило, ці заходи 
застосовуються в секторах сільськогосподарської продукції, тек-
стильної та металургійної продукції; 

 �обмеження кількості продукції, що імпортується, для окре-
мих товарних груп та окремих країн світу для захисту європейських 
виробників від масового імпорту за низькими цінами;

 �попереджувальні заходи – тимчасові обмеження в критичних 
ситуаціях на імпорт окремих товарів, які можуть мати негативні 
наслідки для промисловості ЄС.

Європейський Союз є спільнотою країн, які мають високий 
рівень розвитку економіки та беруть активну участь у формуван-
ні світової економічної політики, зокрема пропаганди принципів 
вільної торгівлі, в рамках якої має відбуватись скорочення тор-
говельних обмежень. Натомість зовнішньоторговельна політики 
країн ЄС по відношенню до інших країн налічує величезну кількість 
бар’єрів, які мають вигляд як формальних процедур, так й інститу-
ціональних перешкод, що значно ускладнюють міжнародну торгів-
лю. Користуючись тим, що продукція, яка виробляється в ЄС, має 
високі стандарт якості, встановлення торговельних обмежень за 
допомогою технічних бар’єрів, принципів охорони здоров’я людей 
та тварин, захисту навколишнього середовища  призводить до 
того, що окремі країни не можуть взагалі імпортувати продукцію 
до ЄС у зв’язку з тим, що вона не відповідає жорстким вимогам 
цього співтовариства. При визначенні пріоритетних ринків збуту 

української продукції на ринках ЄС слід ураховувати відповідність 
її стандартам та вимогам ЄС, що відіграє ключове значення з точ-
ки зору можливостей здійснення експорту продукції. Наявність 
складного механізму експорту продукції та високі вимоги значно 
ускладнюють плани щодо завоювання ринків збуту української 
продукції в країнах ЄС.

Висновок. У результаті проведеного аналізу динаміки та то-
варної структури експорту України та зіставлення його з динамікою 
та структурою імпорту та ВВП країн Європейського Союзу вияв-
лено, що до секторальних пріоритетів потрібно віднести (окрім 
існуючих) групи промислових та технологічних товарів. Саме це 
дозволить Україні зайняти позицію експортера у довгостроко-
вій перспективі. Проте обов’язковими вимогами для активізації 
експорту українських товарів до країн ЄС має бути відповідність 
умовам торгівлі, а також розробка механізмів протидії торговель-
ним бар’єрам, що знайде відображення у наступних дослідженнях 
авторів. 
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ВИКЛИКИ ЧАСУCHALLENGES OF TIME

                                     
*Стаття надрукована за кошти гранту в рамках реалізації проектів науко-
вих робіт та науково-технічних (експериментальних) розробок молодих 
вчених, які працюють (навчаються) у вищих навчальних закладах та на-
укових установах, що належать до сфери управління МОН України. Тема 
дослідження: «Розвиток механізму активізації експортної діяльності під-
приємств в умовах торгівельних війн та інтеграційних процесів». 


