
Торговельні відносини

Стратегічні пріоритети, № 1 (38), 2016 р.86

УДК 330.101.54.1:338.2.061.1ЄC(477)

МАКРОЕКОНОМІЧНІ ПРОБЛЕМИ 
ТОРГОВЕЛЬНИХ ВІДНОСИН 

УКРАЇНИ З ЄС І НАГАЛЬНІ ЗАВДАННЯ 
ЕКОНОМІЧНОЇ ПОЛІТИКИ1

Богдан Тетяна Петрівна, 
доктор економічних наук

Обґрунтовано перспективність ринку ЄС як драйвера зростання української 
економіки і визначено ризики погіршення структури національної економіки в 
умовах поглиблення інтеграції з ЄС. Доведено залежність експортної вируч-
ки України від рівня світових цін на сировину, отримано кількісні оцінки впли-
ву глобальних валютно-курсових і цінових чинників на обсяги товарного експор-
ту України. Наголошено на неможливості суттєвого підвищення добробуту насе-
лення при закріпленні курсу на сировинну спеціалізацію України. Підтверджено 
та оцінено взаємозв’язки між показниками економічного зростання у країнах ЄС і 
темпами приросту українського експорту до ЄС. Обґрунтовано низку заходів тор-
говельної, промислової та фінансової політики держави для диверсифікації струк-
тури національного експорту і здобуття реальних економічних переваг у процесі 
асоціації України з ЄС.
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MACROECONOMIC PROBLEMS OF TRADE RELATIONS BETWEEN UKRAINE AND THE EU AND THE 

ACUTE CHALLENGES OF THE ECONOMIC POLICY
The author highlights the advantages of exporting to the EU that may drive eco-

nomic growth in Ukraine, as well as the risks of national exports structure deteriora-
tion in course of deepening Ukraine’s integration into the EU. She reveals the rela-
tions between export revenues in Ukraine and world commodity prices; she also esti-
mates the effects of global exchange rates movements and commodity prices fluctua-
tions on commodity exports of Ukraine. Objective impossibility to enhance welfare of 
Ukraine’s population while maintaining the commodity specialization of the nation-

1 Cтаття є розширеним варіантом виступу автора на засіданні «круглого столу» на тему «Імплементація 
Угоди про асоціацію між Україною та ЄС», який відбувся 3 грудня 2015 р. у Національному інституті 
стратегічних досліджень.
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al economy is emphasized. The author confirms and estimates the relations between 
economic growth rates in the EU and rates of increase of Ukraine’s export to the EU. 
She draws trade, industrial and financial policies recommendations, targeted at diver-
sification of the national export structure, and obtaining significant economic benefits 
in the process of Ukraine’s association with the EU.

Keywords: export structure, export revenue, world prices, industry modernization.

З 2016 р. вступає в дію економічна час-
тина Угоди про асоціацію між Україною 
і ЄС, а також повністю у двосторонньо-
му форматі запрацює поглиблена та все-
охоплююча зона вільної торгівлі. Зона 
вільної торгівлі передбачає створення 
умов для вільного переміщення товарів, 
послуг і капіталів між Україною та ЄС. 
Стратегічна мета Угоди про асоціацію по-
лягає в посиленні інвестиційного і торго-
вельного співробітництва між Україною 
та ЄС, а також наближенні національ-
ної економіки до принципів і стандартів 
функціонування внутрішнього ринку ЄС. 

Усунення бар’єрів для зовнішньої 
торгівлі, гармонізація регуляторних ре-
жимів і вдосконалення ринкових інсти-
тутів під час імплементації Угоди про 
асоціацію можуть стати потужними 
драйверами зростання української еко-
номіки. Місткий і диверсифікований 
ринок ЄС створює значні потенційні 
можливості для експортерів України. 
Адже ЄС – масштабне і диверсифіко-
ване об’єднання, що налічує 28 держав і 
500 млн жителів. Сумарний ВВП країн – 
членів ЄС становить близько 13 трлн 
євро, тоді як сумарний ВВП 10 країн 
СНД – 2 трлн євро [1].

Однак низький рівень конкуренто-
спроможності українських виробників 
у багатьох галузях промисловості та пе-
реважання в структурі вітчизняного екс-
порту сировинних і напівсировинних то-
варів можуть істотно знизити економіч-
ні переваги від поглиблення інтеграції 
України з ЄС. 

Істотною перешкодою для збалан-
сованої і динамічної інтеграції України 
до європейського економічного просто-
ру є закріплення за нашою країною ро-
лі постачальника сировинної продук-
ції на світовий ринок в умовах низько-
го рівня національної конкурентоспро-
можності. У І півріччі 2015 р. продо-

вольчі товари та сировина для їх вироб-
ництва, мінеральні продукти, чорні й ко-
льорові метали та вироби з них у струк-
турі експорту товарів з України станови-
ли 74,4 %. Проблема структурних дис-
балансів ускладнюється тим, що про-
дукція з високою часткою доданої вар-
тості в значних обсягах експортувалася 
на російський ринок. 55–58 % товарного 
експорту України за групою «Машини, 
устаткування, транспортні засоби та 
прилади» реалізується у Росії. Нині ма-
шинобудівна продукція на ринках країн 
поза межами СНД здебільшого є некон-
курентоспроможною.

У таблиці 1 наведено дані щодо аб-
солютних обсягів та структури україн-
ського експорту товарів до ЄС. У І пів-
річчі 2015 р. експорт продовольчих това-
рів і сировини для їх виробництва, міне-
ральних продуктів, чорних та кольорових 
металів і виробів з них становив 78 % у 
структурі товарного експорту України до 
ЄС. При цьому на машини та устаткуван-
ня, транспортні засоби, прилади припада-
ло лише 5,3 % загального експорту до ЄС.

Проблемними питаннями в озна-
ченому контексті є залежність дина-
міки українського ВВП та експортної 
виручки від рівня світових цін на си-
ровину, а також незначна доходність 
експортних операцій в умовах дії дов-
гострокового тренду щодо зниження 
реальних цін на сировинну продукцію.

Для дослідження взаємозв’язків між 
обсягами експортної виручки України і 
рівнем світових цін було використано да-
ні ЮНКТАД – Комісії ООН, що здійс-
нює моніторинг цін вільного ринку, або 
біржових цін, на основні групи сиро-
винних товарів на міжнародних ринках 
(unctadstat.unctad.org). ЮНКТАД обчис-
лює індекси поточних цін у доларах США 
відносно 2000 р. [2]. З огляду на структу-
ру українського експорту для емпірично-
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Таблиця 1
Товарний експорт України до ЄС

(згідно з КПБ6)

Найменування груп товарів 2014 р., І півріччя 2015 р., І півріччя

Загалом, млн дол. США* 7951 4796

Продовольчі товари та сировина для їх виробництва 2546 1614

Мінеральні продукти 1565 661

Продукція хімічної та пов’язаних із нею галузей промисловості 515 312

Деревина та вироби з неї 400 352

Промислові вироби 51 66

Чорні й кольорові метали та вироби з них 2461 1459

Машини та устаткування, транспортні засоби, прилади 318 253

Різне 96 79

Структура, %

Загалом 100,0 100,0

Продовольчі товари та сировина для їх виробництва 32,0 33,7

Мінеральні продукти 19?7 13?8

Продукція хімічної та пов’язаних із нею галузей промисловості 6,5 6,5

Деревина та вироби з неї 5,0 7,3

Промислові вироби 0,6 1,4

Чорні й кольорові метали та вироби з них 30,9 30,4

Машини та устаткування, транспортні засоби, прилади 4,0 5,3

Різне 1,2 1,7

*Дані Державної служби статистики і Національного банку України
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Рис. 1. Індекс світових цін на сировинні товари
у доларах США за кварталами у 2000–2015 рр.
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го дослідження було вико ристано три ін-
декси ЮНКТАД, які охоплюють: 1) усі 
сировинні товари, 2) продовольчі товари, 
3) мінерали, руди й метали. 

На рис. 1 відображено траєкторію 
трьох цінових індексів упродовж 2000–
2015 років. Рисунок демонструє загалом 
висхідний тренд номінальних доларо-
вих цін, починаючи з 2000 року. Однак 
ІІ квартал 2008 р. і І квартал 2011 р. ста-
ли поворотними точками для зламу по-
зитивних тенденцій. На кінець 2015 ро-
ку агрегований індекс цін на сировинні 
товари у поточних доларах США на 42 % 
був меншим відносно І кварталу 2011 
року, індекс цін на продовольчі товари – 
на 32 %, а індекс цін на мінерали, руди і 
метали – на 53 %.

У період «фінансіалізації» сировин-
них ринків почав спостерігатися висо-
кий ступінь кореляції між цінами на си-
ровинні товари, цінами на фінансові ак-
тиви і валютними курсами на глобаль-
них ринках, що пояснюється спекуля-
тивною активністю інвесторів та віль-
ним перетоком капіталів між фінансо-
вими й товарними ринками. Так, одним 
із чинників зниження світових цін на 
сировину в період 2011–2015 рр. стало 
зміцнення курсової позиції долара до ос-
новних світових валют.

На початку 2000-х років на ринок си-
ровинних ф’ючерсів увійшла група фі-
нансових інвесторів, які розглядали си-
ровину як інвестиційну альтернативу 
таким класичним активам, як акції, облі-
гації, нерухомість. Вони відкривали по-
зиції на сировину, ґрунтуючись на оцін-
ках доходності/ризикованості сумарно-
го портфеля активів. 

Нові гравці на світових товарних 
ринках – інвестиційні, пенсійні фонди, 
хедж-фонди, а також фонди суверенного 
добробуту – активізували сегмент ф’ю-
черсів і опціонів на ринку сировинних 
товарів [3]. Таким чином, поширення 
спекулятивних операцій на ринках си-
ровинних товарів та використання дола-
ра для фінансування спекуляцій "carry-
trade" призводить до того, що знецінен-
ня долара США щодо основних світо-
вих валют підвищує попит на альтерна-

тивні активи (у т.ч. сировинні товари), а 
зміцнення позицій долара на валютному 
ринку стає причиною відпливу фінансо-
вого капіталу з ринку сировинних това-
рів. Зазначені курсові коливання відпо-
відним чином позначалися на рівні си-
ровинних цін на міжнародних ринках.

За умов домінування в структурі на-
ціонального експорту сільськогоспо-
дарської і металопродукції зміни світо-
вих цін на сировинні товари неминуче 
впливають на обсяги експортної вируч-
ки України. А враховуючи, що між ди-
намікою обмінного курсу долара до ос-
новних світових валют та рівнем цін на 
сировинні товари існує тісний кореля-
ційний зв’язок, обсяги експорту України 
залежать і від курсових коливань долара 
на світовому валютному ринку. Феномен 
залежності темпів економічного зростан-
ня та валютних надходжень на ринки, що 
формуються, від обмінного курсу долара 
США, на світових ринках виявляється 
як у глобальному масштабі (див. деталь-
но [4]), так і у випадку України.

Дані рис. 2 свідчать, що в Україні про-
стежується чіткий взаємозв’язок між вар-
тісними обсягами експорту й динамікою 
світових цін на сировинні товари: підви-
щення цін супроводжується збільшенням 
експортної виручки, а зниження цін – 
скороченням надходжень від експорту.

Динамічні ряди цінових індексів на 
сировину та експортної виручки України 
мають тісний ступінь кореляційного 
зв’язку. Як свідчать дані таблиці 2, зна-
чення коефіцієнтів парної кореляції 
приросту світових цін на сировину й 
обсягів експортної виручки України за 
квартал коливаються від 0,91 до 0,95.

Коефіцієнти парної кореляції обмін-
ного курсу долара США (до СПЗ і євро) 
та експортної виручки України також 
свідчать про високий ступінь кореляцій-
ного зв’язку. Значення цих коефі цієнтів 
змінюються від 0,83 до 0,87 (таблиця 3). 
Тобто зміцнення курсової позиції долара 
до євро і СПЗ стає чинником зменшен-
ня експортної виручки України внаслі-
док негативного впливу на рівень світо-
вих цін на сировину. Хоча варто зазначи-
ти, що в період 2014–2015 рр. цей чинник 
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Рис. 2. Динаміка цін на сировинні товари і квартальна експортна виручка 
України у 2000–2014 рр.
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Таблиця 2

Коефіцієнти парної кореляції цінових індексів на сировину 
та експортної виручки України

Назва індексу Експорт товарів 
з України

Експорт товарів 
і послуг з України

Індекс світових цін на сировинні товари (всі 
групи), % до 2000 р. 0,95 0,95

Індекс світових цін на продовольчі товари, % до 
2000 р. 0,93 0,94

Індекс світових цін на мінерали, руди і метали, % 
до 2000 р. 0,91 0,92

Джерело: розрахунки автора за даними ЮНКТАД і НБУ.

Джерело: розрахунки автора за даними ОЕСР і НБУ.

Таблиця 3

Коефіцієнти парної кореляції обмінного курсу долара США 
та експортної виручки України

Експортна виручка Обмінний курс долар/
СПЗ з лагом 1 квартал

Обмінний курс долар/
євро з лагом 1 квартал

Експорт товарів і послуг за квартал, млрд дол. 0,87 0,84

Експорт товарів за квартал, млрд дол. 0,87 0,83



Богдан Тетяна Петрівна

Серія «Економіка» 91

не був домінуючим у процесі зовнішньое-
кономічної діяльності України, адже зна-
чний вплив на обсяги українського екс-
порту мало руйнування виробничої бази 
на сході країни та блокування експорту 
урядом країни-агресора. 

На рис. 3 наведено дані щодо квар-
тальної експортної виручки України як 
функції кумулятивного індексу світових 
цін на сировинні товари. Оцінювання за 
методом еластичності дає такі результа-
ти: наслідком зростання світових цін 
на сировинні товари на 1 % є збільшен-
ня квартального обсягу експортної ви-
ручки України приблизно на 65 млн дол., 
відповідно, падіння світових цін призво-
дить до зменшення вартісного обсягу екс-
порту товарів у такій само пропорції.

У процесі дослідження виявлено та-
кож залежність вартісного обсягу екс-
порту з України (в млрд дол.) від ди-
наміки світових цін на руди й метали. 
Функція апроксимації такої залежності – 
y=0,081*x0,902 – має досить високе значен-
ня коефіцієнта детермінації – 0,89. На ос-
нові оціненого регресійного рівняння мо-
жемо зробити такий висновок: наслід-

ком зростання світових цін на руди і 
метали на 1 % є збільшення кварталь-
ного обсягу експорту товарів з України 
приблизно на 43 млн дол., відповідно, 
зниження світових цін стає чинником 
зменшення експортних надходжень.

Під час емпіричного оцінювання 
впливу динамічних змін на глобально-
му ринку сировинних товарів на обся-
ги українського експорту було отримано 
такі результати:

• зменшення за 2014 р. агреговано-
го індексу світових цін на сировинні то-
вари на 17,5 % відносно 2000 р. означа-
ло зниження доларових цін на сировинні 
товари на 7 % у річному вимірі; такі ціно-
ві зрушення призвели до зменшення річ-
ного обсягу експорту товарів з України 
на 4,8 млрд дол. США;

• триваюче зниження агрегованого 
індексу світових цін на сировинні това-
ри у 2015 р. (на 18,5 % у річному вимі-
рі) стало чинником скорочення річного 
експорту товарів з України на 11,6 млрд 
дол. США.

Здійснене емпіричне дослідження 
продемонструвало високу чутливість 

y = 0.0212x 1.1842

R 2 = 0.9109
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Рис. 3. Залежність експортної виручки України (в млрд дол.) від динаміки
світових цін на сировинні товари (% до 2000 р.)
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вартісних обсягів експорту від процесів 
на світовому ринку сировинних товарів. 
Отримані оцінки втрати експортної 
виручки України за 2014 р., зумовленої 
несприятливими ціновими процесами 
на світових товарних ринках, колива-
ються від 4,8 до 5,5 млрд дол. США. За 
2015 р. оцінки втрати експортної ви-
ручки, за різними моделями, станов-
лять від 11,6 до 12,2 млрд дол. США.

Оскільки експорт товарів є складо-
вою ВВП за виробничим методом, то сві-
тові ціни на продукцію українського екс-
порту мають впливати не лише на вартіс-
ні обсяги експорту, а й на темпи зростан-
ня ВВП країни. У процесі досліджен-
ня ми спробували оцінити залежність 
квартальних темпів зростання реально-
го ВВП в Україні від квартального при-
росту світових цін на сировинні това-
ри. Зв’язок між зазначеними показника-
ми виявився нестійким (R2 = 0,21), од-
нак лінія апроксимації була зростаючою, 
що свідчить про здебільшого позитивний 
вплив підвищення світових цін на сиро-
вину на темпи зростання реального ВВП 
в Україні, а також про переважно нега-
тивний вплив зниження світових цін.

З огляду на те, що ціни на товари з 
низьким ступенем обробки характери-
зуються високою волатильністю (істот-
ними й частими відхиленнями від серед-
ньострокової лінії тренду), значних ко-
ливань зазнають і обсяги експортної ви-
ручки України. За таких умов мінливою 
та непередбачуваною є також динамі-
ка українського ВВП. Окреслений стан 
справ впливає на загальну нестабіль-
ність платіжного балансу України та 
є одним із чинників періодичного пов-
торення валютних криз. 

Доведений ученими феномен зни-
ження реальних цін на сировинні това-
ри у довгостроковому періоді (гіпотеза 
Пребіша – Зінгера [5]) також спрацьо-
вує не на користь України. По суті, він 
означає, що Україна не може розрахо-
вувати на високу доходність операцій з 
експорту продукції з низьким рівнем до-
даної вартості, і при закріпленні сиро-
винної спеціалізації України в систе-
мі міжнародного поділу праці завдан-

ня виведення із злиднів основної маси 
населення залишаться невирішеними.

У контексті структурних проблем 
української економіки поточна ситуація 
ускладнюється тим, що продукція з висо-
кою часткою доданої вартості експорту-
валася переважно на російський ринок, 
тоді як частка Росії в загальному товар-
ному експорті України становила 17,6 % 
у 2014 р. і 23,2 % у 2013 р.; у цій краї-
ні реалізувалося 55–58 % українського 
експорту за групою «Машини, устатку-
вання, транспортні засоби та прилади». 
У структурі товарного експорту України 
до Росії за 2014 р. 34,1 % від загального 
обсягу припадало на групу «Машини та 
устаткування, транспортні засоби, при-
лади» (у т.ч.: 19,3 % – на механічні ма-
шини й апарати, 6,7 % – на електричні 
машини та устаткування, 4,7 % – на за-
лізничні або трамвайні локомотиви). У 
структурі українського експорту до ЄС 
частка цієї товарної групи, як зазначало-
ся, становить близько 5 %. 

Варто також враховувати, що імпле-
ментація економічної частини Угоди 
про асоціацію з 2016 р. означатиме по-
силення зовнішньої конкуренції для 
обробної промисловості України: зо-
на вільної торгівлі передбачає скасуван-
ня імпортних мит. Після дії множин-
них шоків – зростання витрат на енер-
гоносії, руйнування виробничих зв’язків 
та інфра структури на сході країни, бло-
кування російського ринку збуту, втра-
ти доступу до кредитних джерел і «роз-
кручування» інфляції – посилення зов-
нішньої конкурен ції завдасть ще одного 
удару по вразливих галузях вітчизняної 
промисловості.

Фахівці Європарламенту наголошу-
ють на тому, що в коротко- і середньо-
строковому періодах імплементація 
Угоди про асоціацію між Україною та 
ЄС породжуватиме певні економічні 
втрати й потребуватиме значних інвес-
тицій. Ідеться передусім про:

а) вихід з ринку економічних суб’єк-
тів унаслідок посилення конкуренції з 
виробниками/постачальниками з ЄС та 
наступний перерозподіл чинників ви-
робництва; 



Богдан Тетяна Петрівна

Серія «Економіка» 93

б) підвищення рівня безробіття та не-
обхідність перенавчання і працевлашту-
вання робочої сили, що вивільнятиметь-
ся у процесі реструктуризації економіки; 

в) впровадження й дотримання стан-
дартів ЄС (технічних стандартів, фітоса-
нітарних норм, екологічних стандартів, 
стандартів соціальної безпеки), які ви-
магають значних зусиль та інвестицій з 
боку виробників/постачальників това-
рів і послуг [6].

Ще одним важливим аспектом, який 
варто враховувати при поглибленні еко-
номічних зв’язків України з ЄС, є низькі 
темпи економічного зростання у краї-
нах ЄС і наявність об’єктивних стриму-
ючих чинників для стрімкого збільшення 
експорту української продукції до ЄС. 

Проблеми оздоровлення фінансового 
сектору, надмірного навантаження дер-
жавних боргів і слабкого впровадження 
інновацій перешкоджають динамічно-
му відновленню європейської економі-
ки після глобальної кризи 2008–2009 рр. 
За даними Євростату, у 28 країнах ЄС 
темпи зростання реального ВВП зага-
лом становили 1,7 % у 2011 р., -0,5 % – у 

2012 р., 0,1 % – у 2013 р. та 1,3 % – у 2014 р. 
Рівень безробіття у 28 країнах ЄС пере-
вищує 10 %, а у країнах Єврозони взага-
лі становить близько 11,5 %. Поточні на-
укові та політичні дискусії, як на надна-
ціональному рівні ЄС, так і на рівні ок-
ремих держав, порушують багато супе-
речливих питань стосовно пріоритетно-
сті цілей політики (створення нових ро-
бочих місць чи забезпечення фінансової 
стійкості), переваг та недоліків реаліза-
ції жорсткої фінансової політики й ак-
тивної політики на ринку праці. 

Надалі з використанням статистич-
них даних спробуємо встановити факт 
залежності експортної виручки України, 
генерованої з країн ЄС, від динаміки 
економічної активності або рівня про-
мислового виробництва у ЄС. За 9 міся-
ців 2015 р. на ЄС припадало 28,1 % укра-
їнського експорту товарів (тоді як на 
Російську Федерацію – 12 %). 

На рис. 4 зображено темпи збільшен-
ня обсягів українського експорту до ЄС 
і темпи зростання промислового вироб-
ництва 27 країн – членів ЄС у 2005–
2015 рр. Графічні дані підтверджують   

Рис. 4. Темпи зростання українського експорту до ЄС і темпи зростання 
промислового виробництва в ЄС у 2005–2015 рр.
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UKR_EU_Exp = 3,68 х INDUST_EU2 (-1) + 8,93 + 0,84 х MA (1)       (1)

     (3,92)               (1,74) (8,08)

R2 = 0,66;  F-statistics = 37,58.

• UKR_EU_Exp – темпи приросту експорту товарів з України до ЄС, % до відпо-
відного кварталу попереднього року;

• INDUST_EU2 (-1) – темпи зростання промислового виробництва у 27 країнах
ЄС, % до відповідного кварталу попереднього року;

• MA (1) – компонент ковзкого середнього І порядку.

Таблиця 4
Модель (1) приросту вітчизняного експорту до ЄС

Статистичні критерії та оцінки наве-
деної моделі представлено в таблиці 4. 

Як було показано вище, на темпи зрос-
тання українського експорту до країн ЄС 
впливають не тільки темпи приросту про-
мис лового виробництва Євросоюзу, а й 
траєкторія світових цін на сировинні това-
ри. Адже на тлі зростання світових цін на си-
ровину збільшуються вартісні обсяги екс-
порту з України, а в разі падіння світових 
цін експортна виручка України зменшуєтся. 

Під час здійснення кореляційного 
аналізу встановлено, що між індексом 
цін на мінерали, руди і метали та темпа-
ми приросту вітчизняного експорту до 
ЄС існує доволі тісний кореляційний 
зв’язок: коефіцієнт парної кореляції ста-
новить 0,58. Тому до переліку незалеж-
них змінних моделі (1) було додано ще 
одну змінну – індекс світових цін на мі-
нерали, руди і метали (у % до 2000 р.).

Залежна змінна: UKR_EU_Exp
Вибірка : 2004Q42014Q4
Включені спостереження: 41

Змінна Коефіцієнт Стандартна похибка t-статистика Імовірність

INDUST_EU2 (-1) 3,68 0,94 3,92 0,000

С 8,93 5,13 1,74 0,089

МА (1) 0,84 0,10 8,08 0,000

Коефіцієнт детермінації 0,66 Середнє залежної змінної 9,51

Скоригований коефіцієнт 
детермінації

0,65 Стандартне відхилення залежної 
змінної

30,12

Стандартна похибка 
регресії

17,9 Критерій Акаіке 8,68

Log-ймовірність -174,9 Критерій Ханнан-Квіна 8,72

F-статистика 37,58 Критерій Дарбіна – Уотсона 2,03

Джерело: оцінки автора.

існування досить тісного взаємозв’язку 
між зазначеними параметрами. Тобто в 
періоди піднесення економічної актив-
ності в ЄС динамічно зростали й обся-
ги українського експорту до ЄС, а в ча-
си падіння промислового виробництва 
в ЄС, відповідно, знижувалися і обсяги 
українського експорту.

Коефіцієнт парної кореляції темпів при-
росту українського експорту до країн ЄС 
і темпів зростання промислового вироб-
ництва у 27 країнах ЄС з лагом в 1 квартал 
становить 0,71. За результатами проведе-
ного аналізу було специфіковано таку ре-
гресійну модель (у дужках наведено t-ста-
тистики відповідних коефіцієнтів): 
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UKR_EU_Exp=2,72 х INDUST_EU2 (-1) + 0,25 х PRICE_metal – 64,88 + 0,95 х MA (1)  (2)

           (3,92)  (4,39)            (-3,84)  (20,67)

R2 = 0,77;  F-statistics = 43,57.

• PRICE_metal – індекс світових цін на мінерали, руди і метали в дол. США, % до
2000 р.

Таблиця 5
Модель (2) приросту вітчизняного експорту до ЄС

Залежна змінна: UKR_EU_Exp
Вибірка : 2004Q42015Q2
Включені спостереження: 43

Змінна Коефіцієнт Стандартна похибка t-статистика Імовірність

INDUST_EU2 (-1) 2,72 0,84 3,23 0,003

PRICE_metal 0,25 0,06 4,39 0,000

С -64,88 16,90 -3,84 0,000

МА (1) 0,95 0,05 20,67 0,000

Коефіцієнт детермінації 0,77 Середнє залежної змінної 7,42

Скоригований коефіцієнт 
детермінації

0,75 Стандартне відхилення залежної 
змінної

30,92

Стандартна похибка 
регресії

15,4 Критерій Акаіке 8,39

Log-ймовірність -176,4 Критерій Ханнан-Квіна 8,56

F-статистика 43,57 Критерій Дарбіна – Уотсона 2,12

Джерело: оцінки автора.

Статистичні критерії та оцінки моде-
лі (2) представлено в таблиці 5.

Отже, ми встановили, що зменшення 
індексу світових цін на мінерали, руди і 
метали на 10 % призводить до уповіль-
нення темпів приросту українського екс-
порту до країн ЄС на 2,5 %. Ці результа-
ти узгоджуються з даними, отриманими 
на попередніх етапах дослідження щодо 
оцінювання впливу коливань світових 
цін на сировину на загальні обсяги екс-
портної виручки України.

Коефіцієнт змінної INDUST_EU2 (-1) 
засвідчує, що уповільнення темпів 
зростання промислового виробництва 
у країнах ЄС на 1 % (відносно відповід-
ного кварталу попереднього року) ви-
кликає зменшення темпів приросту 

експорту товарів з України до ЄС на 
2,7 %. Такий вплив відбувається внаслі-
док зміни попиту європейських спожи-
вачів на товари, експортовані з України, 
при зміні рівня промислового виробни-
цтва в країнах ЄС. Вплив саме обсягів 
промислового виробництва ЄС, а не ди-
наміки реального ВВП країн ЄС, на змі-
ну обсягів експорту товарів з України 
пояснюється тим, що вагому частку в
структурі українського експорту стано-
вить продукція проміжного споживання.

Отже, результати проведеного емпі-
ричного дослідження підтвердили за-
лежність експортної виручки України, 
генерованої з країн ЄС, від рівня світо-
вих цін на сировинні товари і від динамі-
ки промислового виробництва у ЄС. 

З огляду на отримані результати було 
специфіковано таку регресійну модель 

(у дужках наведено t-статистики відпо-
відних коефіцієнтів):
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Розроблений інструментарій дає змо-
гу прогнозувати зміну вартісних обся-
гів експорту України до країн ЄС при ко-
ливаннях темпів приросту промислового 
виробництва у країнах ЄС на задану ве-
личину, а також при зміні світових цін на 
сировинні товари.

У контексті економічних перспектив 
України виконане дослідження дозво-
ляє стверджувати, що повільна динамі-
ка розширення ринку ЄС протягом три-
валого періоду створюватиме об’єктив-
ні перешкоди для динамічного зростан-
ня обсягів українського експорту до ЄС. 
А тому створення зони вільної торгівлі 
України з ЄС не виключає привабливос-
ті й доцільності пошуку торговельних 
партнерів в інших регіонах світу і на ін-
ших континентах для нашої країни (див. 
детально дані Українського центру еко-
номічних та політичних досліджень іме-
ні Олександра Разумкова [7]).

Загалом зазначені чинники й отри-
мані оцінки залежності обсягів експорт-
ної виручки України від цінових проце-
сів на світових ринках і рівня економіч-
ної активності у країнах – торговельних 
партнерах свідчать про нагальну необ-
хідність зміни моделі економічного роз-
витку України у напрямі активізації ви-
робництв із високою часткою доданої 
вартості, кардинального підвищення їх 
конкурентоспроможності та диверсифі-
кації структури національного експорту. 

Угодою про асоціацію між Україною 
і ЄС визначено деякі стратегічні орі-
єнтири взаємного співробітництва для 
вирішення зазначених завдань. Так, 
ст. 379 глави 10 передбачено співпра-
цю України та ЄС задля: а) сприяння 
розширенню контактів між приватни-
ми підприємствами України і ЄС та між 
цими підприємствами й органами вла-
ди України та ЄС; б) підтримки вжиття 
заходів щодо стимулювання експорту в 
Україні; в) сприяння модернізації та ре-
структуризації окремих галузей промис-
ловості України і ЄС. Однак вибір адек-
ватних інструментів та наявність полі-
тичної волі в Уряду України й керівних 
органів ЄС для досягнення цих цілей не 
є гарантованими. 

Диверсифікація структури національ-
ного експорту та здобуття реальних еконо-
мічних переваг у процесі інтеграції Украї 
ни з ЄС вимагає застосування комплексу 
економічних, фінансових і політичних ва-
желів, які можна згрупувати за такими на-
прямами.

1. Розроблення і впровадження 
комплексної стратегії модернізації 
промисловості, спрямованої на підви-
щення конкурентоспроможності ви-
робництв з високим ступенем оброб-
ки продукції та значною часткою до-
даної вартості. Модернізація україн-
ської промисловості має спиратися на 
значні інвестиції в основні фонди під-
приємств і запровадження нових техно-
логій. Джерелами для здійснення таких 
інвестицій мають стати власні ресурси 
компаній, залучення коштів іноземних 
інвесторів, допомога уряду та кредити/
гранти міжнародних фінансових органі-
зацій. Актуальними завданнями у межах 
стратегії модернізації промисловості є 
реструктуризація, конверсія і переорієн-
тація на інші регіональні ринки експорт-
них потужностей машинобудівних під-
приємств, пов’язаних коопераційними 
зв’язками з російськими замовниками.

2. Стимулювання інвестиційного 
кредитування приватним сектором 
проектів із модернізації та реструктури-
зації вітчизняної промисловості, акти-
візація зусиль держави й міжнарод-
них фінансових організацій у цій сфе-
рі. Міжнародні фінансові організації (за 
наявності відповідного запиту україн-
ської сторони та політичної волі в ак-
ціонерів таких установ для підтримки 
України) могли б відіграти ключову роль 
у фінансуванні модернізації української 
промисловості. Серед таких організа-
цій – Міжнародний банк реконструкції 
та розвитку (МБРР), Міжнародна фінан-
сова корпорація (МФК), Європейський 
інвестиційний банк (ЄІБ), Європейський 
банк реконструкції та розвитку (ЄБРР), 
Кредитна установа для відбудови (KfW) 
та ін. Цільовою групою реципієнтів у 
межах кредитної програми міжнародних 
організацій могли б стати підприємства 
суднобудування, вагонобудування, літако-
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будування, виробництва котлів, електрич-
них машин тощо. При цьому важливо бу-
ло б забезпечити можливість отриман-
ня підприємствами кредитів строком на 
4–10 років під низькі відсоткові ставки.

3. Сприяння налагодженню коопе-
раційних зв’язків українських промис-
лових підприємств з ТНК і провідними 
корпораціями ЄС, створення можливо-
стей для інтеграції промислових підпри-
ємств України до міжнародних виробни-
чих ланцюгів, інформування великих єв-
ропейських виробників про можливості 
партнерства з підприємствами України – 
розроблення галузевих каталогів продук-
ції промислових підприємств, підтримка 
участі українських підприємств у спеціа-
лізованих виставках за кордоном, а також 
надання відповідних консультаційних по-
слуг підприємствам України. Частково ці 
функції могла б виконувати Рада з просу-
вання експорту при Мінекономрозвитку 
і торгівлі України. Вагоме значення має 
також розвиток державно-приватного 
партнерства у сфері представництва інте-
ресів українського бізнесу за кордоном за 
аналогом Бюро делегатів німецької еко-
номіки (ФРН) [8].

4. Ініціювання нових програм тех-
нічної допомоги ЄС, які б передбача-
ли налагодження ефективного діалогу 
між Урядом, підприємствами України 
та підприємствами країн ЄС; органі-
зація надання підприємцям України ін-
формаційно-консультаційних послуг 
щодо можливостей та умов постачан-
ня промислової продукції на ринок ЄС2. 
Доцільно також поставити перед уста-
новами – донорами з ЄС питання щодо 
надання технічної допомоги з метою за-
снування місій з підвищення продуктив-
ності для ключових галузей економіки і 
провідних підприємств України за зраз-
ком функціонування таких місій у межах 
«плану Маршалла» в післявоєнний пе-
ріод. Метою місій з підвищення продук-
тивності мало би бути надання тех-
нічної та консультативної допомоги 
підприємцям, промисловцям України, 

2  Частково вирішенню цього завдання сприяє 
створена Європейською комісією інформаційна 
платформа Export HelpDesk.

спеціалістам і працівникам підприємств 
для запозичення ними передового дос-
віду європейських і американських ком-
паній з питань передових технологій ви-
робництва, організації виробничого про-
цесу та збуту продукції.

5. Кредитування, гарантування та 
страхування експорту промислової 
продукції до ЄС у межах загальної сис-
теми державної підтримки експорту. 
Основними видами державної фінансо-
вої підтримки експорту, які необхідно за-
провадити в Україні, є: страхування зов-
нішньоекономічних договорів, експорт-
них кредитів, прямих інвестицій за кор-
дон для просування товарів українського 
походження, а також страхування ризи-
ків українських експортерів; надання ві-
тчизняним експортерам гарантій за зов-
нішньоекономічними договорами [9]; на-
дання спеціалізованою установою піль-
гових кредитів експортерам на виконан-
ня експортних контрактів.

Нині дефіцит фінансування є ваго-
мою перешкодою для розвитку експорт-
ної діяльності промислових підприємств 
України. Про це повідомили 43,1 % під-
приємств під час опитування, проведено-
го Інститутом економічних досліджень і 
політичних консультацій у 2014 р. У га-
лузевому розрізі зазначена проблема бу-
ла актуальною для 61,3 % підприємств 
легкої промисловості, 52,6 % підпри-
ємств важкої промисловості та 44,3 % 
підприємств машинобудування [8]. 

Пріоритетним завданням державної 
фінансової підтримки експорту є ство-
рення національного експортно-кредит-
ного агентства (ЕКА), що забезпечува-
тиме доступ українським експортерам 
до пільгових кредитних ресурсів, захи-
щатиме експортерів від ризиків непла-
тежів закордонних партнерів та інших 
фінансових втрат, сприятиме підтримці 
підприємств малого й середнього бізне-
су під час розвитку ними експортної ді-
яльності. У практичній площині вико-
нання цього завдання потребує розро-
блення нормативно-правової бази діяль-
ності ЕКА, формування його статутного 
капіталу та пошуку дешевих пасивів для 
надання кредитів експортерам.
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Упровадження довгострокової стра-
тегії модернізації промисловості, за-
стосування інших інструментів акти-
візації виробництв із високою част-
кою доданої вартості та стимулювання 
експорту в перспективі мало би забез-

печити підвищення національної кон-
курентоспроможності та формування 
міжнародної спеціалізації України з 
урахуванням наявної промислової ба-
зи і потенційних конкурентних пере-
ваг країни. 
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