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приємствами. І дійсно, вже до кінця лютого 2012 р. 

максимальні закупівельні ціни на соняшник дося-

гали 3950–4050 грн./т, у той час як аграрії все час-

тіше озвучували ціни пропозиції 4150–4300 грн./т. 

Нова хвиля цінових змін (зниження цін) встано-

вилася на ринку соняшнику в період весняно-по-

льових робіт, коли кількість пропозицій насіння 

олійної на ринку помітно збільшилася через над-

ходження в продаж не використаних під сівбу об-

сягів соняшнику.

У цілому ж 2011/2012 МР для багатьох україн-

ських аграріїв став прибутковим сезоном. Збіль-

шення валового збору олієнасіння за рахунок ви-

сокої врожайності соняшнику дозволило ряду 

сільгоспвиробників отримати дохід вище, ніж вони 

розраховували спочатку. На думку аграріїв, соняш-

ник залишається однією з найбільш рентабельних 

культур, і навряд чи найближчим часом вони змі-

нять свій вибір і суттєво скорегують обсяги вироб-

ництва олійної на користь інших культур [4].

Висновки з проведеного дослідження. Завдяки 

високому попиту на продукцію галузі переробки 

насіння соняшнику ринок став стабільно зростати. 

Виробничий потенціал з переробки насіння соняш-

нику перевищив внутрішній сировинний потенціал 

на 20–25 %, а коефіцієнт використання виробничих 

потужностей олієекстракційних заводів у 2011 році 

перевищив коефіцієнт 2010 року на 0,12.
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ПОНЯТИЕ «ПОТЕНЦИАЛ» В ЭКОНОМИКЕ 
И НЕОДНОЗНАЧНОСТЬ ЕГО ТРАКТОВКИ

Анотація. У статті розглянуто поняття «потенціал» з різних точок зору. Наведено, що вживання цьо-

го поняття та його різних сполучень (виробничий потенціал, підприємницький потенціал та ін.) має обме-

жене застосування.

Ключові слова: потенціал, ресурси, виробничий потенціал.

Summary. The conception of «potential» from the physical point of view is looked through in the article. It is 

shown (demonstrated) that using of this conception (productive potential, enterpreneurs’ potential and others) have 

only limited usage.

Key words: potential, resources, productive potential.

Постановка проблемы. Анализ литературы по 

экономике показывает, что на сегодня практически 

нет составляющих материального производства, в 

которых не применялось бы понятие «потенциал»: 

экономический, научно-технический, производ-

ственный, ресурсный и др. Известно более 20-ти 

определений различных потенциалов, и эта цифра 

продолжает увеличиваться, например — «потенциал 

синергии» [1]. Учитывая, что экономическая система 

состоит как минимум из двух противоположных эле-

ментов, например: производитель — потребитель, 

то можно ожидать, что в ближайшее время появится 

такое же количество понятий с приставкой «потен-

циал», характеризующих статьи потребителя.

Многочисленную литературу, посвященную 

этому понятию, условно можно разделить на две 
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группы: первая, в которой авторы вводят новые 

понятия потенциала, вторая — в которой пыта-

ются объяснить уже введенные, аргументируя 

тем, что специалисты-экономисты еще не приш-

ли к общему выводу, как трактовать те или иные 

понятия. В чем же причина такого большого ко-

личества понятий «потенциал» и множества под-

ходов по его определению?

Анализ последних исследований. Различные 

аспекты потенциала и производных от этого по-

нятия рассмотрены в многочисленных публика-

циях как отечественных, так и зарубежных уче-

ных-экономистов. В частности, в монографиях 

В. Вейнца (1927), Б. Мочалова (1982), А. Задоя 

(1986), А. Самоукина (1991), Н. Иванова (2000), 

статьи К. Воблого (1924), С. Струмилина (1967), 

Д. Черникова (1981), и др., а также в работах за 

последние два-три года: О. Чаленко, И. Пликуса, 

Н. Волошанюка, О. Горячей и др.

Во всех этих работах, за исключением работ 

20–30-х годов, в качестве базового (основного) 

определения понятия «потенциал» используется 

определение, приведенное в [2, 3-е издание 1978 г.]. 

Первое издание данной энциклопедии было вы-

пущено в 1947 г., а понятие потенциала появи-

лось еще в XVIII веке. В энциклопедию понятие 

потенциала производственных сил и др. попали 

из научной литературы. Со временем «истинное» 

определение потенциала в экономике преврати-

лось в «…средства, запасы, источники, имеющиеся 

в наличии и могущие быть использованы … для до-

стижения целей, … возможности отдельного лица, 

государства … [2, с. 627]. Такое «панорамное» тол-

кование понятия «потенциал» и привело к различ-

ным множественным потенциализмам, зачастую 

не имеющим логического толкования.

Исходя из того, что все науки, в общем, опи-

сывают ПРИРОДУ, процессы и явления, в ней 

происходящие, с различных ракурсов и, как пра-

вило, пересекающиеся и дополняющие друг дру-

га, одинаковые явления и понятия должны иметь 

единую терминологию. Не исключением является 

и экономика как наука, которая изучает специфи-

ческую сторону производственных отношений в 

сфере общественного обмена, базируется в пер-

вую очередь на физике, математике, социологии 

и других науках и должна наследовать понятия, 

термины, закономерности и др., изложенные в 

них. Известный французский экономист, лауреат 

Нобелевской премии 1988 года Морис Алле ут-

верждал: «То, что верно для физики, есть верным 

и для экономических наук, … экономика является 

наукой, и в силу чего данная наука подчиняется 

тем же принципам и тем же методам, что и физи-

ческие науки» [3].

Из физики следует: «Потенциал — вспомога-

тельная скалярная или векторная величина, облег-

чающая нахождение других величин, характери-

зующих физическое поле, и определяется работой 

по перемещению некоторой материальной точки 

в этом поле, например, работой по перемещению:

— электрического заряда в электрическом поле;

— некоторой массы в гравитационном поле;

— товара в социально-экономическом поле и 

т. д.» [4].

Таким образом, потенциал — это характери-

стика скалярных и векторных полей, являющихся 

частью Единого поля Природы.

Для большей части экономистов такое опре-

деление потенциала является малопонятным (в 

силу того, что курс физики на экономических 

специальностях в ВУЗах не изучается, а знаний 

школьной физики явно недостаточно) и, как след-

ствие, не используется, а понятие, приведенное в 

[2] с модным словом «потенциал», объясняет все.

Поэтому целью данной статьи является рас-

крытие сущности понятия «потенциал», а также 

определение его основных признаков.

Изложение основного материала. Для поясне-

ния сущности понятия «потенциал» введем в эко-

номику понятие поля.

1. Социально-экономическое поле. Как извест-

но, вокруг любого тела (одушевленного, неоду-

шевленного) существует определенное поле — 

особая форма материи (физическая система с 

бесконечно большим числом степеней свободы). 

Примерами полей могут служить гравитацион-

ное, магнитное, электрическое, социально-эко-

номическое и др.

Согласно существующей концепции поля, 

участвующие во взаимодействии элементов, созда-

ют в каждой точке окружающего их пространства 

особое состояние — поле сил, проявляющееся в 

силовом воздействии на другие тела, помещенные 

в какую-либо точку этого пространства. Взаимо-

действие между частицами, элементами, телами и 

системами может быть материальным (механиче-

ским) и нематериальным (воображаемым, вирту-

альным). Величина, являющаяся количественной 

мерой механического взаимодействия матери-

альных систем, называется в механике силой. В 

нематериальных системах понятие силы относи-

тельно и поэтому является виртуальным (гипоте-

тическим), поскольку, с одной стороны, не имеет 

достоверных натуральных или условных единиц 

измерения, а с другой стороны — проявляется 

только через соответствующие изменения призна-

ков в материальных системах [5, с. 23].

Рассмотрим следующий пример: имеется два 

предприятия А и В, выпускающих один и тот же 

товар, который распространяется (гипотетиче-

ски) по радиусу (см. рис. 1).

Тогда в любой точке С, принадлежащей полю 

товара, выпускаемого А и В, будет какое-то ко-

личество как предприятия A, так и В. Стоимость 

этого товара в данной точке соответственно: 
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Можно утверждать, что Е
(1)

 — это поле това-

ра в точке С
1
. Величина Е — вектор, а выражение 

(2) в явном виде — уравнения, количество кото-

рых соответствует числу компонентов. Выраже-

ние (2) представляет собой Закон Кулона, опреде-

ляющий взаимодействие двух элементов, где Е (в 

данном примере) — поле товара в точке С.

Таким образом, введенное понятие «поле» — 

это некоторая физическая среда, которая в различ-

ных точках пространства принимает различные 

значения. Так, для примера, температура — это 

поле (скалярное), которое можно записать в виде 

Т(x, y, z), поле товара — jС x y( , )  и т. д.

2. Потенциал. Понятие потенциала связано с 

работой переноса товара из одной точки С
1
 в точ-

ку С
2
 (рис. 1). Эту процедуру можно осуществить 

различными путями, но при этом товар при своём 

движении (виртуально) будет испытывать влияние 

других одноимённых товаров, находящихся (или 

тех, которые могли бы находиться) в этом поле. 

Тогда работа, произведенная против действия то-

варов, равна компоненте силы в направлении дви-

жения, проинтегрированной по этому пути:

 

C

C

A Fds
2

1

   , (3)

где ds  — дифференциал вектора перемещения 

вдоль любой из траекторий от точки С
1
 до С

2.

Пусть перемещается единица товара, тогда 

сила, действующая на такую единицу, численно 

совпадает с полем товара. Обозначая в этом слу-

чае работу против действия сил А
ед

, напишем:

 

C

ед

C

A Eds
2

1

   . (4)

Необходимо отметить, что, продвигая товар 

по эквипотенциалям, никакой работы не затра-

чивается, т. е. выполняемая работа зависит только 

от концов пути и может быть представлена в виде 

разности двух чисел. Обозначим работу, выполня-

емую при движении против поля от точки А до С
1
, 

( С1
 ), а работу от А до С

2
 — ( С2

 ). Тогда выраже-

ние (4) можно записать в виде:

 

С С

a bС С

q dr q
Eds

k k r rr

2 2

1 1

2

1 1
( )       , (5)

или

 

С

С

Eds C C
2

1

2 1
( ) ( )      . (6)

Если в выражении (6) выбрать произволь-

но отправную точку, находящуюся в этом поле, 

то число   можно определить для любой другой 

точки этого же поля; величина   является ска-

лярным полем, функцией только координат.

Эту скалярную функцию назовём потенциа-

лом в произвольной точке:

 

iC
x y

k r

1
( , )  . (7)

Если предприятий, выпускающих одноимен-

ный товар, несколько, то величина потенциала в 

некоторой точке поля будет иметь вид:

Рис. 1. Схема взаимодействия двух предприятий 

А и В (1 — экваториальные поверхности — 

замкнутые кривые)

А A A AС C n C l n1   ; B B B BС C n C l n1    (где С
А
, С

В
 — 

стоимость единицы товара; l
A
, l

B
 — расстояние от 

А и В до С; n — количество). В случае С
АС

 = С
ВС

 

стоимость товара в точке С будет зависеть от l
A 
и l

B
. 

Так как точка С выбрана произвольно, то можно 

говорить, что в каждой точке такого пространства 

существует товар этих предприятий. Определим 

это пространство как поле товара, распростра-

ненное в определенной среде (например, среди 

населения) — социально-экономической среде. 

Естественно, в этом пространстве найдутся точ-

ки (на экваториальных кривых), в которых стои-

мость товара будет одинаковой.

Если принять, что цена товара в точке С не-

которое время не будет изменяться, то такое поле 

можно характеризовать одним числом — скаля-

ром, а это поле — скалярным.

В данном случае стоимость будет функцией 

координат x, y в прямоугольной системе. Точки 

А и С, представляющие собой точки экономи-

ческой системы, взаимодействуют между собой 

(точка С — это потребитель товара) благодаря на-

личию поля. Взаимодействие, в данном случае, 

нематериально, но результат этого взаимодей-

ствия «заставляет» двигаться товар с силой

 

IA C
AC

AC

n n
F e F

k l
1 12

1
   ,  (1)

где 
IF F

1 1
,  — сила, действующая на товар со 

стороны А и С соответственно;

A Cn n,  — количество товара в точках А и С;

ACe  — единичный вектор, направленный от А к С.

Аналогичным будет выражение и для товара В.
Чтобы определить результирующую силу (в 

общем случае таких предприятий может быть и 

больше), необходимо найти векторную сумму, 

определяющую вклад каждого предприятия.

Преобразуем выражение (1): разделим на А и, 

введя обозначения, получим:

 
AC

AC

qC
Е e e

k kl r
2

(1) 122 2

12

1 1
  , (2)

где E F A
1

/  — описывает «нечто», существую-

щее в точке С, даже если в этой точке товара нет.
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i

i

q
x y

k r
1

1
( , )  . (8)

Каков же физический смысл потенциала? 

Это потенциальная энергия (например, стои-

мость), которую имела бы единица товара, если 

его перенести в указанную точку пространства из 

произвольно взятой отправной точки.

Какую же роль играет введенный потенциал 

x y( , ) ? На единицу товара, условно, действует 

сила, определяемая величиной поля Е, которую 

легко получить, если известен потенциал  . Так, 

работа равна разности потенциалов в двух точках:

 
A x x y x y x

x
( , ) ( , )


       


,

(в данном выражении значения y одинаковы для 

двух точек), а работа против действия силы на том 

же отрезке:

 
xA Eds E x      ,

 xE x/ ;    yE x/   , (9)

или

 
E   , (10)

где   — векторный оператор.

Уравнение (10) — это дифференциальная 

форма уравнения (4). Как следует из (10), для вы-

числения Е необходимо взять три интеграла, а для 

  — только один.

Данное понятие потенциала приведено для 

статического скалярного поля, которое в каждой 

точке характеризуется числом — скаляром. Если 

теперь в каждой точке этого пространства задать 

вектор — направление и скорость движения то-

вара, то получим пространство, которое назовем 

векторным полем.

3. Векторный потенциал. Характеристикой 

векторного поля ( h )  служит векторный потен-

циал  А , представляющий, в свою очередь, не-

которое новое поле, определяемое как векторное 

произведение: В A,   и отвечающее условию 

A 0.   Из этого выражения следует и физиче-

ский смысл векторного потенциала  А  — это 

циркуляция вектора А вдоль всякой петли, рав-

ной потоку h  сквозь петлю (в простейшем случае 

для однородного поля это радиус петли).

Выводы. Введенные таким образом в эконо-

мику скалярный и векторный потенциалы служат 

для определения числовых характеристик полей, 

в частности, поля товара, выпускаемого предпри-

ятием А. Второе поле — поле товара (-А), опре-

деляющего потребность в этом товаре потреби-

теля. Взаимодействие этих полей и есть понятие 

«спрос — предложение».

Термин «потенциал» — это характеристика 

поля в точке (x) относительно точки  x
1

, т. е. 

x x x
1

   . А как, исходя из вышесказанного, по-

нимать, например, рыночный потенциал и, тем 

более, им управлять?

Таким образом, понятие «потенциал» имеет 

место в экономике, но требует четкого понима-

ния тех физических закономерностей, которые 

протекают в описываемом процессе.
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