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and operating scope of activity, which will enable to prevent misapplication of 
funds which were intended for the formation of circulating assets. The 
demarcation of operating and investing balances within the accountability of an 
enterprise will allow to avoid immobilization of circulating assets for the 
purposes which are not related with the production activity. 

Key words: circulating assets, rate setting, minimum requirement, 
demarcation of bank accounts, operating and investing balances. 
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Проаналізовано стан мікрокредитування підприємницької діяльності, 
визначено проблеми та знайдено шляхи їх вирішення. Порівняно різні 
інструменти короткострокового кредитування мікробізнесу та з'ясовано 
напрями пошуку додаткових джерел фінансування. 

 
Малий бізнес дає Україні необхідну насиченість ринку, середовище 

конкуренції, швидкий процес провадження нових технологій, створення нових 
робочих місць, зміцнення інноваційного вектору розвитку української 
економіки, приносить реальні гроші до бюджету України та регіонів зокрема, 
сприяє структурній перебудові народного господарства. Світова економічна 
криза залишила за собою у бізнесових колах гіркий приклад втрати довіри 
через нездатність економічних суб’єктів своєчасно виконувати зобов’язання. 
Розгортання кризових процесів у 2008 р. з наступним переходом української 
економіки до депресивного стану у 2009 р. сформувало низку несприятливих 
обставин, що утруднюють кредитування підприємницької діяльності. У цей 
період стало зрозуміло, що кредитування малого бізнесу кредитними спілками 
не життєздатне. Кредитні союзи не могли ефективно оцінити 
платоспроможність позичальників, через що частка проблемних кредитів у них 
виявилась набагато вищою ніж у банків. Причина виникнення такої ситуації 
полягала в тому, що кредитні спілки мають право формувати ресурсну базу 
тільки за рахунок депозитів. А оскільки вони оформляли кредити на строк 1 – 3 
роки, а залучали депозити на значно менший строк, а з настанням кризи ці 
розриви довели значну частку кредитних спілок до банкрутства. 

Методика досліджень. Теоретичною та методологічною базою 
дослідження слугували наукові праці вітчизняних та зарубіжних учених. У ході 
дослідження використовувались наступні методи: аналізу і синтезу – при 
аналізі стану мікрокредитування підприємницької діяльності; графічний метод 
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– для наочного відображення зміни показників досліджуваної площини 
проблем.  

Результати досліджень. Однією з найважливіших задач для бізнесу є 
забезпечення стабільної роботи підприємства, підтримка його ліквідності. При 
цьому в ринковому середовищі для ефективного ведення бізнесу всі кошти 
підприємства мають знаходитись в постійному обороті, здійснювати 
неперервний обіг. І часто виникають ситуації, коли цей обіг зупиняється і 
блокує діяльність підприємства. На складах накопичуються значні залишки 
продукції, через невчасний розрахунок клієнтів виникає дебіторська 
заборгованість. Ці фактори призводять до виникнення проблем з управління 
ліквідністю (здатністю своєчасно сплачувати за завзятими на себе 
зобов’язаннями) та платоспроможністю підприємств. Саме наслідки 
неліквідності призводять до того, що бізнес – структура припиняє своє 
існування.  

Як відомо, є декілька підходів до управління ліквідністю. Один із 
найпоширеніших – акумулювання тимчасово вільних коштів на депозитному 
рахунку, які використовуються в разі виникнення незапланованих платежів. 
Але таке рішення більше задовольняє підприємства, що мають можливість 
накопичувати кошти або проводять сезонний бізнес, та не відповідає потребам 
структур, специфіка яких – швидкий товарооборот, коли кошти постійно 
знаходяться в обігу. У безперервності розрахунків особливо зацікавлені малі та 
середні підприємства, бізнес яких безпосередньо залежить від репутації. У 
будь-якого підприємства (магазин, оптова компанія, підприємство сфери 
медичного обслуговування, громадського харчування, освіти) може виникнути 
ситуація, коли тимчасово відсутні кошти для сплати поточних рахунків, що 
забезпечують діяльність підприємства.  

Однією з проблем, що стримує розвиток малого та середнього бізнесу в 
Україні, залишається пошук джерел додаткового фінансування подальшого 
розвитку. Як свідчить практика, для більшості вітчизняних малих підприємств 
основним джерелом фінансування їх діяльності є власні кошти. Проте 
цілковито задовольнити потреби у фінансуванні лише за рахунок цього виду 
ресурсів малі підприємства неспроможні (рис. 1).  

В економічно розвинених країнах питома вага кредиту в структурі 
джерел фінансування малого бізнесу становить не менше, ніж 60%, а в Україні 
є зовсім іншою і становить менш ніж 20%. 

Доступ малих та середніх підприємств до банківських джерел 
фінансування був різко звуженим, тоді як потреби їх у фінансовій підтримці 
істотно зросли. За звітами Українського фонду підтримки підприємництва 
(УФПП), у 2009 р. загальний обсяг фінансової підтримки малих підприємств у 
вигляді пільгового кредитування інвестиційних проектів або компенсації 
відсотків за банківські кредити в 17 регіонах склав 15,3 млн грн, що у 2 рази 
менше відповідних показників 2008 р. За наданими звітами, в 2009 р. на 
часткову компенсацію відсотків за банківські кредити з місцевих бюджетів 
було спрямовано 9,8 млн грн, або лише 37% від обсягів таких витрат в 2008 р.  
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Рис. 1. Фінансове забезпечення малого бізнесу в Україні 
у 2011 році, % 

 
Реалізація економічного потенціалу малих підприємств багато в чому 

залежить від можливостей та умов їх фінансування. В Україні банківські 
установи дуже обережно ставляться до видачі кредитів суб’єктам малого 
бізнесу (рис. 2). У 2009 році більшість український банків були вимушені 
скоротити обсяги або повністю зупинити кредитування клієнтів. Звісно потреба 
в одержанні кредитів впливає на реальний сектор економіки, і в першу чергу це 
стосується овердрафтів, оскільки саме цей вид кредитування забезпечує 
стабільну й ефективну роботу підприємців. 
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Рис. 2. Питома вага кредитів наданих українськими банками малому 
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Загальне зростання кредитного портфеля банківської системи у 2011 
році становило лише 1%. 

Головною перешкодою для розширення вітчизняного ринку 
мікрокредитування залишається недовіра між потенційними позичальниками і 
кредиторами. Якщо крупний бізнес в Україні вже отримав альтернативу 
банківським кредитам у вигляді самостійного виходу на ринки запозичень, а 
також приватного або публічного розміщення акцій, то малий і середній бізнес 
може сподіватися тільки на мікрокредитування. Цьому сегменту ринку в нашій 
країні вісім років, проте він росте великими темпами (70 – 100% щорічно), і 
об'єми його, за оцінками банкірів, вже досягли 800 млн доларів. Мікрокредитом 
вважається сума позики від ста доларів. Верхню межу кожен банк визначає по-
своєму: наприклад, в Прокредіт Банку це 30 тисяч доларів, в банку «Надра» – 
125 тис., а в банку «Форум» – 200 тис. Найчастіше під мікрокредитом 
банківські установи розуміють позики в розмірі від 100 до 50 тис. доларів. 
Надають такий малий кредит тільки під бізнес, що діє. Процентні ставки для 
дрібних і середніх позичальників в рамках програм мікрокредитування істотно 
перевищують середню вартість кредитів юридичним особам. Якщо порівняти 
їх із ставками в США, Західній Європі і навіть Росії, порівняння буде не на 
користь України і українського підприємця. Сьогодні у вітчизняних банках 
мікрокредити пропонують під 15 – 24% річних в інвалюті і 20 – 29% в гривні. 
Більшість банків пропонують як готівкові, так і безготівкові кредити в трьох 
найбільш ліквідних в країні валютах: гривні, доларах і євро. Зазвичай 
мікрокредити видаються на термін від півроку до трьох років – залежно від 
суми [1]. 

Але в арсеналі кожного підприємця має бути набір інструментів, що 
допоможе зберегти ділову репутацію і підтримати життєдіяльність у випадку 
форс-мажорних ситуацій та браку ліквідності. До таких інструментів, в першу 
чергу, слід віднести банківські короткострокові продукти: овердрафт та 
кредитна картка. 

Ці продукти дозволяють підприємцю, користуючись грошима в рамках 
певного ліміту, здійснювати розрахунки, коли коштів на його власному 
поточному рахунку або готівки для цього не вистачає. Овертрафт – це 
фінансовий інструмент, що дозволяє підприємству покривати тимчасові 
розриви між списанням й отриманням коштів на поточний рахунок. Завдяки 
чому підприємства вчасно та в повному обсязі можуть виконувати свої 
фінансові зобов’язання перед постачальниками, працівниками та не зашкодити 
власній бізнес-репутації.  

При овердрафті фактично кредитується рахунок, часто надаючи 
можливість користуватися грошима безкоштовно. Користуючись кредитною 
карткою можна розпоряджатися кредитними коштами в торгово-сервісній 
мережі безкоштовно протягом пільгового періоду та постійний доступ до 
ресурсів в межах встановлено ліміту. 

Всі ситуацій коли бізнесу можуть знадобитися кредитна картка або 
овердрафт зведені до такого переліку:  
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– кошти від покупців продукції мають надійти найближчим часом, але 
точно спрогнозувати дату складно. При цьому у самого підприємця є 
власні зобов’язання, які мають бути сплачені до конкретної дати; 

– підприємцю необхідні кошти в зв’язку з розширенням бізнесу, 
асортименту продукції або збільшенням закупівель у конкретний 
період; 

– виникла необхідність у додаткових фінансових ресурсах, а процедура 
отримання кредиту занадто складна і повільна.  

Важливим фактором популярності серед бізнесу овердрафтів і 
кредитних карток також є можливість користування ними без необхідності 
застави майна. 

Цими продуктами на даний час користуються тисячі підприємців – 
представників абсолютно різних секторів бізнесу. Досвід українських 
підприємців свідчить, що ці продукти зараз стають не тільки «рятівниками» у 
складних ситуаціях для бізнесу, але й одним із «повсякденних» інструментів, 
без яких діяльність компанії уже не уявити. Маючи намір відкрити для себе 
додаткові можливості використання овердрафту чи кредитних карток, потрібно 
зважено підходити до вибору банку (табл. 1).  

1. Умови овердрафтного кредитування підприємницької діяльності за 
програмами комерційних банків 

Показник 
Умови кредитування 

«Піреус Банк» АО «Укрексимбанк» «Райффайзен Банк 
Аваль» 

ПАТ 
УкрСиббанк  

Мінімальний 
строк існування 

бізнесу 

12 місяців з дати 
державної 
реєстрації 

9 місяців з 
дати державної 

реєстрації 

більше 12 місяців з 
дати державної 

реєстрації 

6 місяців з 
дати державної 

реєстрації 

Валюта 
овердрафту гривня гривня гривня 

гривня, долар 
(залежно від 

валюти поточного 
рахнку) 

Строк 
овердрафту до 12 міс до 12 міс 12- 18 міс до 9 місяців 

Погашення 
заборгованості за 

овердрафтом 
кожні 90 

календарних днів до 30 днів до 30 днів до 29 днів 

Сума овердрафту 
(за останні 12 

місяців) 

до 60% 
середньомісячних 

чистих 
надходжень на 

поточний 
рахунок 

до 50% 
середньомісячних 

чистих надходжень на 
поточний рахунок 

до 20% 
середньомісячних 

чистих надходжень 
на поточний 

рахунок 

до 50% 
середньомісячних 

чистих надходжень 
на поточний 

рахунок 

Одноразова 
комісія за 
надання 

овердрафту 

1% від суми 
овердрафту, але 
не менше 5 000 

грн 

0,1% від суми 
овердрафту кожний 

місяць 
1 – 2% від суми 

овердрафту 

9,90 грн, інші 
комісії не 

стягуються + 118,8 
грн річне 

подорожчання 
Відсоткова ставка від 21% 23,3% 20 – 24% 26,46% 
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Головна перевага овердрафту полягає в його спрощеній, порівняно з 
іншими кредитами, процедурі оформлення та використання. Кошти надаються 
у безготівковій формі в національній валюті в межах дозволеного ліміту на 
поточному рахунку на визначений період (3, 6, 12 міс). Причому відсотки за 
користування овердрафтом нараховуються тільки на фактично використану 
суму кредиту. 

Овердраф – короткостроковий кредит, який є показовим, оскільки за 
його допомогою можна отримати позитивну кредитну історію та можливість 
зарекомендувати себе перед банком і згодом отримати довгостроковий 
інвестиційний кредит. 

Обсяги корпоративних кредитів зросли на 7,9% завдяки збільшенню 
обсягів кредитів у гривні на 13,5%, причому портфель кредитів фізичним 
особам зменшився на 13%. Протягом року банкам було складно видавати нові 
кредити. З одного боку, це пояснювалося жорсткими вимогами до кредитних 
ризиків і високими відсотковими ставками. Однак, із іншого боку, фактичний 
попит на нові кредити залишається слабким. Український корпоративний 
сектор уже перебуває в значних боргах, особливо після девальвації гривні. 
Проте в другому півріччі з’явилися певні ознаки відновлення кредитування на 
тлі продовження пожвавлення економіки та зниження відсоткових ставок. 
Через потужний притік депозитів і слабкий попит на кредити у приватному 
секторі, українські банки, наслідуючи тенденції на світовому ринку, скупили 
державні цінні папери. Масивне накопичення депозитів у поєднанні зі слабким 
зростанням кредитного портфеля призвело до вражаючого зменшення 
співвідношення кредитів до депозитів. Воно скоротилося з 219% у кінці 2009 р. 
до 175% на кінець 2010 р., однак залишилося вищим за докризовий рівень через 
значне знецінення гривні [1].  
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За минулий рік фінансовий стан банківської системи відчутно 
покращився. Другий рік поспіль банківська система показує збитки в умовах 
погіршення якості кредитів. Водночас загальні збитки зменшилися майже 
втричі, порівняно з попереднім роком, завдяки зменшенню обсягів нових 
резервів на покриття втрат за кредитами, стабільному операційному доходу та 
скороченню адміністративних витрат [2].  

Зокрема, через жорсткий дефіцит ліквідності банки масово підвищували 
відсоткові ставки за кредитами та встановлювали обмеження на нове 
кредитування. В результаті, у четвертому кварталі 2011 року загальний 
кредитний портфель банківської системи припинив зростання після збільшення 
обсягів кредитів на 2,9% та 3,7% у другому та третьому кварталах, відповідно. 
Загалом у 2011 році портфель кредитів збільшився на 9,6%, що є набагато 
кращим результатом, ніж у два попередні роки (у 2009 і 2010 роках зростання, 
відповідно, становило 2,2% і 0,8%), проте нижчим, ніж зміна номінального 
ВВП. Отже, процес зменшення боргового навантаження у вітчизняній 
економіці триває – коефіцієнт співвідношення обсягів кредитів до ВВП 
зменшився із 77,4% (наприкінці 2008 року) до 60,4% [6, с. 20]. 

Що стосується окремих сегментів, то у звітному році найшвидше 
зростали обсяги гривневого кредитування фізичних осіб (збільшення на 34%), 
оскільки банки масово відновлювали високоприбуткове споживче 
кредитування (іпотечне кредитування все ще «заморожене» з огляду на високі 
відсоткові ставки, неприйнятні ціни на житло і надзвичайно жорсткі умови 
кредитування). Обсяги кредитів юридичних осіб збільшилися у звітному році 
на 15% завдяки розширенню обсягів кредитування в національній валюті на 
19%. Валютне кредитування здебільшого припинилося, за винятком надання 
позик експортерам. Внаслідок цього частка валютного кредитування у 
сукупному обсязі кредитів зменшилася у 2011 році з 46,6% до 40,7%, 
повернувшись до рівня початку 2006 року. 

Кредитування підприємницької діяльності має ряд невигідних обставин, 
а саме: 

– несприятливий податковий режим щодо кредиторів та позичальників; 
– зависокі ризики кредитної діяльності через нестабільну вартість грошей 

в умовах високої інфляції і невизначеної курсової динаміки; 
– дефіцит фінансових ресурсів через високу частку проблемних кредитів 

банків, утруднений доступ до зовнішніх ринків капіталу та відплив 
депозитів з банківської системи; 

– невизначеність інституційного середовища в умовах кардинального 
перегляду чинної нормативно-законодавчої бази [1]. 

Мікробізнес є дуже нестійким та уразливим видом підприємництва, 
тому потребує додаткових заходів сприяння на місцевому рівні. З метою 
заохочення легалізації підприємницької діяльності для підприємств, які 
реєструються, слід передбачити: 

– організацію короткострокових безкоштовних курсів, семінарів з 
правових основ підприємництва, бухгалтерського та податкового 
обліку; 
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– забезпечення консультаційного, інформаційно-рекламного 
обслуговування новостворених підприємницьких структур, зокрема 
включення до місцевих рекламно-інформаційних довідників 
безкоштовних юридичних консультацій, інформації про державні та 
громадські установи, які працюють з підприємцями; 

– сприяння об’єднанню підприємців у громадські організації, спілки для 
захисту своїх інтересів [3]. 

Останніми роками велику популярність набула спеціальна програма 
мікрокредитування по лінії Європейського банку реконструкції і розвитку 
(ЄБРР) і Німецький-українського фонду (НУФ). Головна перевага програми – 
просте і швидке оформлення кредиту. Банками-партнерами цієї програми є 
«Приватбанк», «Райффайзен Банк Аваль», «Надра», «Форум», 
«Кредітпромбанк», які за підрахунками контролюють до 60% ринку. Всього в 
Україні вже працюють 323 відділи мікрокредитування, 62 з яких доводяться на 
малі міста і сільську місцевість [1]. У рамках виконання Національної програми 
сприяння розвитку малого підприємництва в Україні банки розробляють 
спеціальні програми мікрокредитування, які враховують особливості 
функціонування малих і середніх підприємств. Такі програми визначають 
особливі умови кредитування, які полягають у швидкому оформленні кредиту, 
зручному графіку погашення, гнучкому підході до предмета застави та вартості 
забезпечення за кредитом. Програми мікрокредитування поширюються на 
підприємства з кількістю працюючих до 250 осіб. 

Банки розуміють, що, на відміну від кредитування великого бізнесу, 
мікрокредитування дозволяє ефективніше диверсифікувати ризики по активних 
операціях, а також кількісно нарощувати клієнтуру для супутніх банківських 
продуктів.  

Необхідність забезпечення розвитку малого і середнього бізнесу 
зумовлена тим, що саме малі та середні підприємства створюють більшу 
частину валового внутрішнього продукту в країнах із розвинутою ринковою 
економікою. За даними ООН у малому бізнесі зайнято понад 50% 
працездатного населення світу, чисельність працівників, що працюють на цих 
підприємствах, – близько 60% від загальної кількості працюючих. Водночас, 
незважаючи на те, що в Україні політика підтримки малого підприємництва 
проголошена однією з пріоритетних, і діє спрощена система оподаткування, 
показник участі малого бізнесу у ВВП становить лише близько 11%, а рівень 
зайнятості не перевищує 20%. [3]. 

Основна мета мікрокредитування – надати малим підприємствам і 
дрібним підприємцям надійне та стабільне джерело фінансування для розвитку 
їх бізнесу. Водночас можливе здійснення мікрокредитування і на споживчі цілі. 

Малий бізнес як інституційний сектор економіки давно став домінуючим 
за чисельністю та обсягами виробництва у провідних країнах світу. Так, в 
країнах з розвиненою ринковою економікою (США, Японія, Німеччина) мале 
підприємництво забезпечувало 65 – 80% ВВП країни. У Німеччині ще на 
початку 90-х років підприємствами малого та середнього бізнесу створювалося 
близько 50% ВВП [3, с. 27]. У світовій господарській системі, за даними ООН, 
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малі й середні підприємства забезпечують робочими місцями майже 50% 
працюючого населення усього світу, а обсяг виробництва у цьому секторі у 
різних країнах складає від 33 до 66% ВВП. За даними Держкомстату України на 
початок 2011 року на 10 тис. населення в Україні нараховувалось 76 малих 
підприємств, на яких за офіційними даними працювало 275 тис. чол. [2, с. 90]. 
Процедура кредитування малого підприємництва не має суттєвих відмінностей 
від існуючої, за винятком певних спрощень: скорочення часу з моменту 
подання заявки до моменту отримання кредиту та в окремих випадках 
відсутність вимоги щодо наявності бізнес-плану (рис. 4).  

 
 

 

3. Збирання документів та аналіз кредитоспроможності 
позичальника 

Етапи процесу мікрокредитування 

1. Активний пошук залучення клієнтів 

2. Первісна бесіда з потенційним позичальником 
та оформлення кредитної заявки 

4. Формування і надання пакету документів у юридичну 
службу і службу безпеки 

5. Підготовка і розгляд у кредитному комітеті проекту 
кредитної угоди 

6. Оформлення кредитного договору і видача 
кредиту 

7. Кредитний моніторинг 
 

Рис. 4. Етапи процесу мікрокредитування 
 
Незважаючи на спрощену процедуру та привабливі умови кредитування 

малого та середнього бізнесу, і банки, і підприємці визначають велику кількість 
факторів, що стримують розвиток мікрокредитування в Україні й, відповідно, – 
малого бізнесу. Банківські установи більшою мірою спрямовані на 
обслуговування крупних корпоративних клієнтів, що істотно впливає на 
вартість залучених фінансових ресурсів для суб'єктів малого бізнесу Для банків 
робота з клієнтами, які отримують незначні кредити є низькорентабельною. З 
іншої сторони і перед підприємствами постають проблемні питання пов’язані з 
банківськими кредитами – високі ставки за кредитами, відсутність ліквідної 
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застави, загроза втрати підприємства (рис. 5). За оцінками експертів потреба 
малого бізнесу в позикових коштах задовольняється лише на 17 – 20%. 

 
 

 

1. Складна процедура отримання кредиту; 
2. Фактор страху «життя в борг»; 
3. Недостатня державна підтримка розвитку мікрокредитування; 
4. Відсутність знань про процедуру отримання мікрокредиту; 
5. Відсутність майна під заставу; 
6. Власна пасивність; 
7. Високі відсоткові ставки; 
8. Відсутність законодавчої регламентації процесу 
мікрокредитування в Україні; 
9. Небажання банків займатися мікрокредитуванням. 

 
Рис. 5 Фактори, що стримують розвиток мікрокредитування в Україні 

 
Серед основних проблем кредитування мікробізнесу визначено 

відсутність дешевих довгострокових ресурсів; підвищений ризик, пов'язаний з 
високим ступенем тінізації цього сектору економіки, залежністю бізнесу від 
однієї людини та високою вразливістю до змін зовнішнього економічного 
середовища (рис. 6). 
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Недовіра до малих підприємств з боку банківських 
установ, яка ґрунтується на репутації малого 

підприємництва в цілому та відсутність у малих 
підприємств кредитної історії [5, с. 37] 
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Недостатній професіоналізм менеджерів (складності при розробці необхідної 
документації, бізнес-планів, техніко-економічного обґрунтування проекту) [6, с. 89] 

Проблеми кредитування 
малих підприємств 

 
Рис. 6. Головні проблеми кредитування малих підприємств 
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Висновок. Малі підприємства постійно потребують додаткових 
фінансових ресурсів як для відкриття нових підприємств, так і для розвитку вже 
існуючих. Стимулювання розвитку мікрокредитування в Україні потребує 
комплексного підходу, складовими якого можуть стати: спрощення механізму 
отримання мікрокредиту; створення умов для розвитку небанківських 
фінансових установ; удосконалення законодавчого забезпечення діяльності 
банків; державна підтримка інформаційних програм з мікрокредитування; 
скорочення податкового тягаря та вдосконалення механізмів інвестиційно-
кредитної підтримки малого та середнього бізнесу; створення державної 
програми пільгового кредитування малих і середніх підприємств; поступове 
нарощування обсягів мікрофінансування, що забезпечить підтримку тих 
підприємств, які тільки розпочинають свою діяльність; широке використання 
нових фінансових технологій, що дозволить поєднати інтереси малого і 
великого бізнесу. 
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Установлено, что стимулирование развития микрокредитования в 

Украине требует комплексного подхода. Основными составляющими 
являются: упрощение механизма получения микрокредита, совершенствование 
законодательного обеспечения; государственная поддержка, создание 
государственной программы, использование новых технологий. Выполнение 
вышеперечисленных мер способствует увеличению сумм микрокредитов при 
финансировании предпринимательской деятельности. 
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It was established that reinforcement of microloan development in Ukraine 

requires a complex approach. Its main components are: simplification of the 
mechanism of getting microloans, improvement of legislation, state support, 
development of the state program, application of new technologies. Implementation of 
the mentioned above measures facilitates the increase of microcredit amounts while 
financing business activity.  

Key words: bank loan, microloan, crediting tools, all-purpose credit card, 
overdraft, business activity, small and medium-sized business, loan monitoring, loan 
stages, microloan market, micro-business, microloan program. 
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РЕСУРСНІ ПЛАТЕЖІ ПОДАТКОВОЇ СИСТЕМИ УКРАЇНИ 

 
С.А. ВЛАСЮК, кандидат економічних наук 

Д.В. СОРОКА  
 
Розглянуто сучасний стан ресурсного оподаткування України, основні 

проблеми та шляхи вдосконалення ресурсних платежів, а також 
проаналізовано їх вплив на дохідну частину зведеного бюджету Уманської 
ОДПІ. 

 
Україна як незалежна країна обрала багатовекторний шлях розвитку, що 

в кінцевому етапі не принесло їй жодних дивідендів. Цей недолік проявляється 
майже в усіх аспектах нашого життя, але ніде він не відіграє такого 
вирішального значення як в економіці країни. Чимало можна говорити про те, 
що це є загалом наслідком радянської системи управління і зокрема перехідної 
економіки на шляху побудови вільного ринкового суспільства. Але зважаючи 
на успішність реформ наших країн-сусідів можна констатувати що 21 рік 
незалежного існування був використаний не надто ефективно.  

Перехід на засади сталого розвитку вимагає розробки та впровадження 
дієвого механізму формування та використання фондів, що створюються з 
метою фінансування заходів щодо охорони та відновлення природних ресурсів.  

Методика досліджень. Теоретико-методологічною основою 
дослідження є наукові праці вітчизняних та зарубіжних вчених з проблематики 
моніторингу адміністрування ресурсних платежів в системі оподаткування 
України. При проведенні дослідження використано метод логічно-аналітичного 


